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中国经济网北京7月19日讯 昨日，证监会第十八届发行审核委员会2019年第84次
发审委会议召开，江苏扬瑞新型材料股份有限公司（以下简称“扬瑞新材”）首发
未通过。这是今年被否的第12家企业。

扬瑞新材的主营业务为食品饮料金属包装涂料的研发、生产和销售，主要产品包括
三片罐涂料、二片罐涂料和易拉盖涂料等。扬瑞新材拟在深交所创业板上市，拟发
行股票数量不超过1200万股，且不低于发行后总股本的25.00%，保荐机构是中国
国际金融股份有限公司，保荐代表人是刘之阳、任冠蕾。

扬瑞新材本次发行募集资金用于以下项目建设：年产7万吨功能涂料项目，使用募
集资金数额5.00亿元。

发审委会议对扬瑞新材提出询问的主要问题： 

1、报告期发行人对第一大客户奥瑞金(002701)销售占比较高，2016年奥瑞金通过
间接持股100%的子公司鸿辉新材受让发行人4.9%的股份，目前奥瑞金第一大客户
中国红牛股东中泰双方股东因经营期限纠纷发生诉讼。请发行人代表说明：（1）
奥瑞金通过子公司鸿辉新材入股发行人的商业合理性，入股价格是否公允，是否存
在故意规避关联方认定的情形是否存在其他利益安排；（2）发行人的业务获取方
式，罗刚因香港身份由方雪明和薛秀代持晨继化工股权的合理性，2014年至2016
年发行人通过晨继化工/苏州震茂将粉末涂料销售给奥瑞金以此进入红牛罐供应商体
系的商业合理性，是否违反相关规定，是否存在潜在风险；（3）2016年9月奥瑞
金入股后不再通过晨继化工向奥瑞金销售粉末涂料而改为直销模式，且入股后销售
占比提高的原因及合理性，是否存在潜在纠纷；（4）报告期各期对奥瑞金销售定
价，部分产品发行人向其他客户的销售单价与奥瑞金差异较大原因及合理性，发行
人向奥瑞金销售红牛罐用涂料价格高于向其他客户销售同类涂料产品价格的原因及
合理性；（5）报告期内发行人及其子公司、发行人实际控制人的企业与奥瑞金及
原龙投资发生的大额资金拆借、商品销售以及资产出售等事项的必要性、合理性及
其公允性；（6）发行人实际控制人收购福建鼎盛境内外资产后，短期内又拟向奥
瑞金拆分其中境外资产的商业合理性，前后两次交易价格的定价依据，转让价格的
公允性，是否涉及利益输送；（7）截至目前中国红牛及奥瑞金的涉诉事宜进展情
况，奥瑞金涉诉事宜是否对发行人的持续盈利能力造成重大不利影响，应对可能的
诉讼不利后果所采取的应对措施及其有效性；（8）发行人与奥瑞金报告期各期销
售占比较高且不断提升是否符合行业经营特点，发行人与奥瑞金之间的交易是否具
有可持续性和稳定性，是否对奥瑞金存在重大依赖，相关的应对措施，相关风险揭
示是否充分；（9）发行人主要客户2018年业绩大幅下滑的原因及其合理性，是否
对发行人持续盈利能力构成重大不利影响；（10）对发行人、董监高、实际控制人
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、主要股东及关联方与奥瑞金、董监高、奥瑞金的控股股东、实际控制人及关联方
资金往来的专项核查情况。请保荐代表人说明核查依据、过程并发表明确核查意见
。

2、发行人实际控制人陈勇曾在发行人竞争对手苏州PPG任职十余年，2012年1月
陈勇从苏州PPG离职。请发行人代表说明：（1）发行人实际控制人在苏州PPG任
职期间，于2006年投资设立与苏州PPG存在相似业务的发行人前身，是否符合发行
人与PPG公司的相关约定，原任职单位是否知悉并同意陈勇的投资行为；（2）200
7年陈勇股份由其弟媳代持的原因及商业合理性；（3）发行人业务发展过程，与实
际控制人曾任职单位是否存在相关性，是否利用职务便利给予发行人利益，是否存
在损害所任职单位利益的情形；（4）发行人核心技术的形成、发展过程，现有各
项核心技术的研发人员，发行人核心竞争优势的具体体现。请保荐代表人说明核查
依据、过程并发表明确核查意见。

3、发行人实际控制人陈勇控制的众多公司从事金属易拉盖、铝片的研发、生产和
销售，报告期内与发行人存在关联交易，同时与发行人存在客户重叠情形。请发行
人代表说明：（1）发行人未将产业链上的金属易拉盖、铝片加工业务整合进入发
行人业务实现整体上市的原因及合理性，是否符合行业惯例；（2）关联方向发行
人的共同客户销售易拉盖等产品的定价依据；（3）山东博瑞特经营情况。向其销
售涂料价格高于其他主要客户销售同款涂料价格的原因；（4）报告期关联方资金
拆借的原因、履行的内部程序，对山东博瑞特的资金拆出于2017年11月才进行清
偿的原因，是否满足首发相关规定。请保荐代表人说明核查依据、过程并发表明确
核查意见。
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