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也有自己的公众号粉丝多了之后卖产品的，等等这些都是公众号赚钱的渠道。下面
是我的公众号这几天的流量主收入。也有很多大咖的公众号粉丝超级多，他们就接
私人广告，我的公众号偶尔也会接广告，赚私人广告费。谢邀说到微信公众号靠什
么赚钱这个话题，我可能没什么发言权，因为我只是一个业余做微信公众号赚钱的
90后女孩，也是看到别人做公众号赚钱了，闲着也是闲着就试试，没想到给做起来
了，现在我的微信公众号一个月流量主收入一万多点。

有没有一些好的育儿微信公众号什么的？

关于育儿知识，我一般通过几个平台来了解一是APP类，比如宝宝树，妈妈网孕育
等二是公众号暖暖妈爱分享北大硕士建的公众号，除了有小程序分享购物频道，娓
娓道来，慢成长，父母课堂，儿童睡前绘本故事大全都是我经常逛的。三是今日头
条，比如年糕妈妈医学毕业做自媒体的妈妈，尹建莉父母学堂都是比较好的自媒体
育儿平台。

微信公众号靠什么赚钱？

谢邀说到微信公众号靠什么赚钱这个话题，我可能没什么发言权，因为我只是一个
业余做微信公众号赚钱的90后女孩，也是看到别人做公众号赚钱了，闲着也是闲着
就试试，没想到还给做起来了，现在我的微信公众号一个月流量主收入一万多点。
晒张自拍，小小臭美一下微信公众号主要靠粉丝赚钱，最基本的收入就是来自流量
主收入。对很多新手来说，可能不是流量主是什么，其实就是粉丝达到5000就可以
开通流量主，开通了每天发的文章就带有广告，这些广告都是可以赚钱的。

也有很多大咖的公众号粉丝超级多，他们就接私人广告，我的公众号偶尔也会接广
告，赚私人广告费。也有自己的公众号粉丝多了之后卖产品的，等等这些都是公众
号赚钱的渠道。下面是我的公众号这几天的流量主收入其实做公众号赚钱说白了就
是靠粉丝赚钱的。希望所有做公众号赚钱的人都能早日赚到第一桶金，特别是像我
一样的业余选手，别放弃，没有资源可以找，不会了可以学，只要自己愿意去做，
就一定能赚到钱的。

从事电商运营工作，需要掌握哪些知识与技术？

做电商，先别想着学什么运营，而是想着怎么端正态度吃苦耐劳，积极进取突出个
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人价值，自然你的负责人会关照你否则，哪个团队你都呆不久，所以，你得体现出
你在团队的价值我建议，你可以从纯电商小团队开始因为框架小活多，锻炼的空间
更大，发展的机会就更高。大公司，基本岗位编制完整，你个才进公司的客服或助
理跟班，很难接触深度让你收集数据，你就基本一天做文档的货，久了你自己都会
觉得没意思，更厌烦。

新手阶段一般是运营助理/店长助理，需要学习的内容淘宝规则天猫规则搜索入口 
—自然搜索(默认人气销量)，付费入口直通车钻展淘客(辨别淘客链接)活动入口官方
活动入口，第三方活动入口找词方法—生意参谋-搜索关键词，直通车-流量解析，
下拉词，淘宝搜索明星款知识——你店铺的明星款(俗称爆款)知识xmind软件ps软
件使用每日工作大概是基础推广 ——修改标题，优化上下架基础装修 ——自定义
装修发布关联产品店招修改(美工不是随时等着你来用的，基础要会)基础客服 ——
售前咨询售后处理竞争对手分析——竞争对手流量数据销量数据推广数据跟踪后台
操作与管理——发布宝贝上下架宝贝等等数据软件使用 ——生意参谋生e经看店宝
店侦探等当你成为了合格骨干，会流量优化单品打爆活动策划等，可以称为推广专
员视觉进阶(海报字体) ——方便指导美工单品打造爆款计划——制定计划直通车基
础推广进阶推广——直通车计划优化，搞懂什么是战略性亏损，直通车在什么时候
要赚钱淘宝客 ——论坛招募，招募书撰写，淘宝客分类与维护，淘宝客推爆款合
作方案制定聚划算官方活动报名与策划——双11,618年中大促，38手机节淘金币
天天特价第三方活动报名店铺活动策划
——主题活动，店庆，中秋聚惠等主题策划手机端活动视觉策划 ——区别与pc端
的设计理念，参考小米官方锤子手机官网产品介绍你就懂了数据化诊断单品 ——
诊断单品哪里出了问题，爆款跳失率高于75%就说明你的关联跟详情页做的不够优
秀了，非标品类目爆款跳失率要控制在70%以内典型工作内容是标题 上下架优化—
—基本功，只要淘宝搜索才有上下架权重，天猫搜索没有上下架时间权重，京东也
没有直通车投放与优化——主力工作了，一个花钱又要帮老板省钱的工作淘宝客管
理与招募 ——不可或缺的流量入口之一官方活动策划与报名——单会直通车没用
的，还要学会策划活动跟执行第三方活动策划与报名——单会直通车没用的，有些
类目就是靠第三方活动打爆款，卡主类目入口的通过实战经验的积累，你可以掌握
大局，会选品策划运营节奏活动计划执行计划，成为运营总监或店长，同样需要不
断学习全店运营计划
——主推款利润款，形象款活动款规划，目标销售额计划知识点总结 ——总结知
识带下面的同事，学会运营，学会布道，你教会别人，不会抢你饭碗的数据诊断店
铺制定解决方案——每天早上开晨会知道昨天销售哪里出问题，制定解决问题方案
全店运营节奏 ——双11预热测款预热新爆款策划节点等等钻展基础推广——钻展8
00w卖家，就1w卖家才在开，是上聚划算拉流量的一种补充钻展进阶推广
——钻展没有一部车，烧不出来技巧的创意钻展图打造
——好的钻展图，单次点击费用会变得很低直通车找款 ——寻找潜力款销量找款
——寻找引流款生e经选款 ——寻找搜索引擎喜好的款工作内容运营计划制定与执
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行每日数据诊断制定解决方案晨会组织与监督团队工作分销招募管理分销kpi考核
分销培训淘宝每季度甚至每月都在调整规则，作为卖家我们只能与时俱进不断研究
最新玩法，如果你对我更深入性的淘宝运营实战干货视频感兴趣，双击屏幕支持我
并私信学习，我可以发给你弟子班视频学习。
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