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福袋的用法,在互动率较低的时候可以发一个福袋,我们来看这里新版的数据大屏这
里的在线人数和互动人数,可以看到每分钟的走势,以女装为例,互动率达到20%是合
格的那么运营在直播的时候应该是要实时看着新版数据大屏的,我们看到这里每分钟
的在线和评论次数,就可以去记录成表格,看他的互动率,如果这一波互动率没达标,我
们可以发个福袋提一下临时的互动率也可以配合着人气的趋势。

电商怎么做都需要什么？

兄弟，别做了，我真心不想泼冷水！！！大哥，我向来说话耿直，对事不对人，并
无恶意、也绝对不会害你。别回头和其他玻璃心一样，四处开贴抹黑我、攻击我，
好吗？求您了！谢谢啦。我并不是针对您，也不是要扼杀您对电商抱有幻想；而是
针对所有不带脑子、张口就问、一劳永逸、坐享其成的新手小白们，我要直接、干
脆、凶残、残暴的把你们的“电商梦”扼杀在马桶里，免得你们，一失足成千古恨
！施主，回头是岸啊！若执念极深，暂且看我头条专栏/文章/回答/视频“走心”细
读、细品吧。

不敢保证让谁月入百万，但帮助新手、小白们快速入门、少走弯路，还是绰绰有余
的。2016年，我才真正开始涉足自媒体，就看到很多人问起这类话题；那时，我非
常诧异，电商特么在中国发展快20年了，怎么还有人问出这么二的话题？结果，转
眼就到了2020年，还有人问。绝了！！！牛批克拉斯。就像有人问“新手小白如何
买房、需要什么条件、哪个楼盘好买”一样，你倒是找朋友问、上网查、去踩点了
解啊，亲大哥。

这么不痛不痒的问句，就了解了？看几篇文章，就懂了？你得亲自去实践啊！要说
以前的信息闭塞，不发达、不透明，这还能理解；但现在，“互联网资讯”何止丰
富多彩、甚至图文并茂、非常详细。最重要的是，还免费。但凡懂得“十以内加减
乘除”的人，具备“独立思考”、善于“主动探索”，几乎都能快速找到答案、解
决问题。如果，再聪明一点，还能从中提炼含金量，快速找到适合自己的方法论。

互联网提供了这么宝贵的财富 ，还免费，想想都很刺激吧！这就像你有几十，不，
几百几万本神奇通讯录在手，你只需要多看看、多比较、多思考、再多打电话验证
下，就晓得“真与假”。这特么好事上哪找啊？退一万步讲：先不说百度能搜索出
来的那些五花八门的资讯，就单“头条”上的内容，自己勤快点搜索“电商/淘宝相
关话题”，再认真阅读“所有高赞靠前”的内容，同步琢磨“高赞内容”的含金量
，然后再请教“各作者”，最后从“作者回答/态度”中获得更适合自己的答案。
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这远比花几十分钟“提个问题”、再花“几天时间”等答案、然后再从中“甄别筛
选”，要高效很多倍吧？所以，不要总问“电商有好不好做、有没有机会、需要投
入多少钱、从哪里找到靠谱的货源、卖什么产品能赚钱、需要掌握什么技能”等等
傻缺问题，就这“个人状态”，真不如老老实实找份工作。因为，现阶段的各平台
已非常专业及规范、竞争异常恶劣且刁钻，作为卖家，不仅得投入非常饱满的精力
思考、摸索、事件相关玩法，还需要一定资金试错，这远不是“被动思考”、“状
态疲软”等打酱油型新手、小白能够承受的。

一个新手、小白，想要在电商行业中生存、并持续赚钱，空有一腔激情、幻想，是
非常危险的。千万不要怀有急于求成、一夜致富、侥幸的躺赚想法，否则电商行业
的坑，会让你怀疑人生！最后，引用《教父》中一句很有质感的台词，与君共勉：
花半秒钟就看透事物本质的人，和花一辈子都看不清的人，注定是截然不同的命运
。在互联网这么多风口中，总看到新手们乐此不疲的追着风口，从淘宝、京东、拼
多多、再到亚马逊、虾皮，然后自媒体、公众号、又到微商、社交电商、淘客等拉
人头的各类app……说白了，没有思想的人，永远追着风口，有思想的人，总在等
待机会！希望我的读者、粉丝，都是理智、冷静、具有高思想的群体！。

想做电商不知道卖什么好？

哥们儿，我真羡慕你！！！能问“不知道卖什么好”，这说明你的“认知高度”很
有限、“自我认识”的程度也不够、受过“社会的毒打”还很少，所以不假思索、
张嘴就来。说好听点，这叫傻白甜、单纯；说现实点，这叫白嫖、伸手党；说尖锐
点，这叫心理没个b数。你家有没有什么赚钱的路子，有用的人脉，分享几个出来
，让大家好好学学、认识认识？你听到这句话，也会很反感，觉得有病，没错吧？
所以啊，兄弟，你都是个创业者了、高低也算个老板，一天到晚问些沙雕东西，除
了互联网各种割韭菜的大师，没谁会告诉你。

我总说，开网店的本质，就是做生意。而做生意的本质，就为了赚钱。既然都要赚
钱，大哥，谁会把“好卖的产品”告诉你啊？除了传销、微商、吃相难看的营销号
，你告诉我，谁会告诉你答案，我和你一块做。作为老前辈，我真心提醒你，决心
开网店就好好想明白几件事，再启动，别回头灰溜溜的又关店，自信心受损！1、
我目前的能力、资金、渠道优势，卖什么产品可以最大化赚到钱？像服饰、化妆品
等红海，怎么从中找到细分又有潜力的产品？这些产品又必须带有什么特性，才能
最大概率赚到钱？这才是你要考虑透彻的地方。

2、这些产品，我怎么调研市场、分析竞品，提升差异化竞争力？意向产品中，什
么款式、价格、功能、材质等等维度最受市场追捧？我们又如何分析竞品，从而提
升自己产品的差异化竞争力，保证投入市场可以快速卖出去？这是经营必须思考的
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地方。3、有哪些推广方式，我的现状适合哪些高性价比的方式？补单也好、开车
也罢，淘客也行、直播也可，哪种方式更适合自己的现状？有钱、对产品有信心、
同时自己能力也自信，那就学脑白金一样，铺天盖地的打广告。

如果没钱，也能力有限，这注定是个辛苦活，没你想象那么简单。4、这些方式有
哪些底层逻辑、操作步骤、注意事项？我先前说过，开网店就是做生意。我们跟顾
客做生意，而平台跟我们做生意。所以，不论补单还是开车，围绕的都是销售额、
服务评分、人群画像等等维度。5、爆款具备哪些特征，需要哪些支撑点？但凡做
过生意的人都知道，一个爆款所需要的支撑点太多，应季、差异化卖点、营销性价
比、羊群效应、口碑相传等等。

在平台也一样，综合上述四步，你都能做好，爆款基本不愁。创业、做生意，不是
直线，而是一团乱麻，不要认为多简单、多容易。但凡容易，几乎轮不到你、也轮
不到我！想透彻这几个问题，根本不会再问、也更不会被割韭菜。因为，理性、清
晰、明确、务实，这四点非常重要！听不懂，就别干了，好好找份工作。相信我，
老花不害你！。

电子商务以后可以做什么工作？

电商专业的学生一定去从事电商职业才有优势，因为可以发挥专业特长。我不清楚
大学里电商专业都开设了哪些课程？学生学习电商的深度有多深？千万不是在大学
里混日子混了3、4年，要是混日子混了3、4年，哪个就糟糕了。实际电商专业在当
前经济发展形势下，是一个很好的专业，大公司需要，很多实体经济单位都需要。
个人创业，也是最容易成功的一个专业门类。

我们光山县，五年的电商发展事实证明，一个新手通过一个月的电商短训学习，后
再经过一、两年的实践实操，电商事业，越做越好，越做越红火。有的收入年十几
万的，几十万的，一百多万的，几百万，一千多万的比比皆是。何况电商专业毕业
的学生呢？你们是科班出身，至少也有3、4年的专业培训，专业知识一定远远超过
我们短训班的学员。

电商专业的学生做电商应该是首选，但大家也要从电商的某一环节做起，深入到电
商行业之中，一点一滴，循序渐进，掌握规律，抓住机遇，搞好发展。电商到今天
，竟争十分激烈。新进入的伙伴，一定要慎重，不能冒进狂热，一定要稳扎稳打，
一步一个脚印。持持以恒，久久为公。（下图为东岳寺的茶农今天上午采茶、晾茶
及炒制的鲜茶场景）。

学电商的毕业了可以做什么工作？
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电子商务专业毕业生可以选择从事产品经理、客户管理、市场推广以及其他网络运
营类相关岗位，另外也有一部分毕业生会从事数据采集、数据分析、交互设计、前
端开发等岗位，总的来说，电子商务专业毕业生的就业岗位还是比较多的，而且在
电子商务持续发展的情况下，电子商务领域的岗位需求量也会持续攀升，就业前景
还是比较广阔的。

电子商务专业虽然知识结构比较丰富，但是存在一个比较明显的特点，就是电子商
务专业关于管理类的内容比较多，而管理类内容比较多的专业，要想获得更强的岗
位竞争力，一定要注重实践经验的积累。之前电子商务专业的就业情况并不理想，
甚至一度被列入了最难就业的专业名单当中，一个重要的原因就是用人企业更看重
应聘者的实践经验。

在电子商务专业学习，有两个大的方向可以选择，一个选择是走管理方向，另一个
选择是走技术方向。选择走管理类方向，需要系统学习电子商务整个产业链的相关
知识，包括产品的采购、运输、仓储、网络销售、支付、配送、客户服务、评价体
系等一系列内容，另外还需要掌握各大电子商务平台的特点，包括客户定位、产品
定位、价格定位、发展路线等等。

管理方向还需要掌握电子商务相关的法律法规，以及不同地区对于电子商务的相关
规定等。如果选择走技术路线，对于电子商务专业的学生来说，可以重点关注一下
前端开发知识，目前不少电子商务专业也开设了相关课程，可以结合学校的课程再
制定一个自主学习计划。在当前的就业环境下，如果想从事前端开发岗位，应该尽
量丰富自身的知识结构，既要掌握传统的Web前端开发知识，也应该掌握一定的移
动端开发知识，包括Android开发和iOS开发。

电子商务专业毕业之后，能做什么工作？

首先，电子商务分好几个方向。比如说移动互联网开发类的，开发安卓系统，这个
是对技术要求比较高的。毕业以后可以去搞移动开发，拿到项目能做成的话几十万
几百万都不是问题。其次就是我们通常理解的电子商务的概念，在网上卖货。这类
主要是从事电商运营、互联网营销等，现在绝大多数企业都对接了互联网，所以懂
得网络营销和运营还是很有用的。

除此之外，做运营和线上推广的话建议学点seo，当积累到一定的经验和人脉后，
你就会发展在网络做推广是一件简单很多的事情。还有就是跨境电商领域了，这需
要具备一定的国际贸易知识。不过我对这块了解的不够多，就不在这里误导大家了
。说实话这个专业适合想创业的人去学，能系统的学习一下各方面的知识，相当于
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提前创业了。

如果过单纯的从电商专业毕业了就想找个好工作有点难。而且好多开网店的可能没
学过电子商务，但是人家起步的比较早，现在已经能在行业站住脚了。现在自己去
开个网店已经没有太大优势了。如果真的想学电商，就找自己比较擅长和精通的领
域，可以干运营、自媒体、seo，真正的去学一点有用且能锻炼自己的。学电商的
一点小小的感悟，不足之处欢迎指正
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