
智行理财网
营销的含义是什么,该如何做产品营销 - 网创妙策

营销的含义是什么,该如何做产品营销 - 网创妙策 

营销的关键在于“营销”二字。个人理解就是操作，想做好销售，就要有整体的运
营思维，一般来说，做得好的企业，其运营团队的营销能力都很强，营销包括品牌
推广、产品策划、客户导向等一整套流程。产品怎么做，怎么低成本营销？无论你
在推广什么样的产品，首先我们需要对产品的消费群体的特点有足够的了解，同时
我们也需要了解你的竞争对手的产品特点，产品优势和劣势，一切准备就绪后，我
们会根据用户群体喜欢的内容发布推广产品，将产品“送”给客户。

1、做什么行业或者说什么产品的销售好？

房地产的销售：二手房、一手房房产销售，赚钱就是赚的信息差的钱，提成高，可
是大多数人坚持不下去。保险的销售：这就更好赚了，基本上产品都是保险公司已
经测算好的，你拿出来尽管卖，卖出去就有佣金，佣金还高，而且还正规，可是大
多数人都挺讨厌的，根本原因就是：国内这些搞保险销售的都不知道跟哪个搞传销
的学习的销售手段，哎，一言难尽，

贷款的销售：去年前年还挺好做，不过现在也好做，疫情期间，大量人、企业都需
要贷款，所以，也是一样，一本万利。信用卡、POS机、刷脸机：这些其实跟贷款
类似，别看不起路边、银行里摆摊办信用卡的，其实稍微努力点，每个月过万问题
不大，办一张信用卡大约提成50-200元不等，而且只要有社保、有工作、之前有信
用卡更好办了，而且还可以办理不同银行的，所以，你懂得，一个月下来轻松过万
收入，

2、营销的含义是什么？如果老板不懂营销，企业做的好吗？

营销营销，关键在于前面这个营字，个人理解就是运营，想把销售做好，整体的运
营思维一定要有，一般做的好的企业，他们的运营团队营销能力都是很强的，营销
包含品牌推广、产品策划、客户定位等等一个整套的流程。第二个问题，老板不懂
营销能不能做好企业，理论上来说老板可以请专业的职业经理人如销售总监之类，
来打理自己的公司营销，不过，一般来说，任何公司的老板都是会营销，懂营销的
，

3、用心做好产品却卖不出去，该如何做产品营销？

好产品很多，但不一定有人识货。经常出现好产品无人问津，产品一般，很多人喜
欢，这种很尴尬的事情不少，营销就是需要换起用户或者消费者对产品的兴趣，塑
造价值，满足客户需求的同时，让产品销售更多，更快，更贵，更加持久。产品要
怎么做，怎么低成本营销呢？第一，互联网时代，我们怎么看待产品？互联网时代
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的产品，有功能产品，这是产品的基础属性；然后是价值产品，解决用户基础痛点
，最后是精神产品，解决消费者体验和情感。

一个好产品应该同时具有着这三个属性，江小白和小罐茶，这样的产品好不好?这
些现象级的产品，很多人还是负面评价，但不影响他们的销售，江小白一年10亿，
小罐茶据说操盘团队分了11亿，据说，没有具体数据，大家看看就好。第二，产品
场景化解决方案这说明了这些产品深刻的洞察了消费者心理，江小白：90后聚会的
心情释放，场景之下的产品致胜，酒好喝吗，不好喝又怎样！小罐茶，一罐就是一
泡，高大上的包装，大师手笔和监制，有面子，刚好拿来送礼，也是场景的胜利，

产品是什么？是一种场景之下消费者痛点的解决方案，场景就是流量，场景就是刚
需。当然还有品牌IP化的塑造了，这里不详细展开，简单介绍一下：包括了品牌势
能塑造，品牌话题、内容能力，品牌人格化；品牌整体价值体系：定位、核心价值
、品牌使命、愿景、品牌故事、形象、个性、广告语和背书等，第三，互联网商业
模式设计。互联网商业模式，是互联网时代产品快速裂变的利器，做好核心产品，
引流形成数据，由核心产品延展其他产品和业务，打造生态和平台，这是互联网企
业的商业模式，也是互联网生态圈、平台得以实现的不二法则，

好的模式是自发的，充满驱动力的。认识投资人参与，让消费者分享，就是参与者
基本什么都不做，投资就会盈利，比如现在互联网公司基于供应链和核心优势的S2
B2C模式，第四，匹配资源运营，解决落地问题。任何不操作的策划，不管效果如
何，都是耍流氓，一个项目最重要的是能够导入资源形成正常运转，拥有造血能力
。资源不是你一开始就有的，需要在过程中整合，项目和产品要有足够的吸引力，
资源可以很容易的自然整合。
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