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极目新闻记者 徐蔚

开年来，超200只基金发布了费率优惠公告，申购费率最低至0.1折。多位基金业内
人士表示，今年A股市场持续调整，基金发行也不及预期，各基金公司便采取费率
优惠措施，吸引或者留住客户。

基金折扣最低至0.1折

新年伊始，基金行业便开启了费率打折大促销活动。

比如1月17日，方正证券股份有限公司发布公告称，自即日起，对方正证券现金港
货币型集合资产管理计划的销售服务费率实施优惠费率按0.10%执行。1月14日，
鹏扬基金管理有限公司发布公告称，旗下鹏扬泓利债券型证券投资基金A/C申购及
定期定额投资申购费率享受不低于0.1折优惠。适用于固定费率的，按原费率执行。
1月13日当天，公布费率优惠活动公告的基金数量甚至超过了40只。

极目新闻记者发现，其实从去年开始，银行业便拉开基金代销费率大战。平安银行
、招商银行相继高调降低基金申购费，打响了代销公募基金“价格战”第一枪。去
年年底，兴业银行对通过其代销的部分基金开展了申购、定时定额申购费率1折优
惠活动。除了费率1折，有的银行甚至出炉了申购“0费率”的措施。在互联网银行
微众银行内，绝大部分基金已免收申购费，标上了“限时0折”的字样。

基金公司缘何下调费率让利？业内人士指出，基金公司通过主动降低费率让利投资
者，保持竞争优势，同类新发基金的费率较此前产品有所下滑，部分老产品则主动
选择降低管理费，也有公司通过降低费率吸引机构投资者大额申购。

未来基金申购费降低或成常态

在申购费率不断被压低的情况下，投资者是否会买账？

武汉一基金人士向极目新闻记者表示，0.1折优惠看上去力度很大，但是对投资者来
说，未必会感受很深。基民小岚称，“还是要看市场行情，万一踩到雷，0费率也
不够亏的。”

一商业银行业内人士则表示，当前银行仅选择降低部分基金产品的申购费，主要是
觉得其投顾等财富管理服务相对于互联网平台更具优势。预计随着消费者投资理念
的日渐成熟，以及市场竞争的加剧，未来银行代销的所有基金申购费均将下调。而
对于基金公司而言，银行已不再是唯一的渠道，“谁能卖得更多”已成基金公司选
择销售合作渠道的重要标准。
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从成熟的资本市场来看，美国由于行业内激烈竞争，基金费率最近20多年大幅下降
，甚至出现大批免佣产品。

对于国内市场，上述武汉基金人士认为，国内资管行业近年来竞争激烈，公募基金
产品多达近9000只，且还在不断扩张，基金产品降费是大势所趋，短期内，基金公
司可以通过下调管理费费率吸引投资者，长期还是要看基金的业绩，好的业绩才是
对投资者最好的回报，低费率时代肯定会来临，但并不意味着愈低的管理费就是对
投资者最有利的。管理费是基金公司的重要收入来源，基金公司可以用其提升基金
公司投研团队实力、产品收益水平和风险控制能力等，合理的管理费用也能对基金
公司起到很好的激励作用。

更多精彩资讯请在应用市场下载“极目新闻”客户端，未经授权请勿转载，欢迎提
供新闻线索，一经采纳即付报酬。24小时报料热线027-86777777。
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