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血液灌流器厂家排名（血液灌流器厂家排名第二）

1、深圳价格谈判情况

中标情况：9家企业，57规格的血液灌流器参与谈判，最终4家企业、共14个
规格中标，健帆中了10个规格，其他3家企业中了4个规格。

价格情况：要求保密，定性说，略有下调，公司对结果很满意。这个价格是医
药的终端价格，不是公司的出厂价，利润端对公司影响非常小。

有效期：2年。未来2年价格参照此次谈判结果。

其他：除了灌流器，透析粉液中标了4个，品类上有所突破。

点评：健帆的灌流器属于首创的产品，具备非常高的技术和材料壁垒，其他厂
商很难保证产品质量的稳定性，血友病交流群中患者只认健帆。政策层面上，
此次中标价格只是略有下降，并不是“唯低价论”，而是“优质优价”，这是
好的信号。

2、灌流器在浙江省挂网

在浙江原本只能用于中毒领域，目前肾科的才进入浙江的价格目录，同时进入
医保。

点评：新的业绩增长点，浙江的增速会比较快。还是渗透率的逻辑。

3、海外情况

营收占比小，增速快。
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推广方面，一是传统方式，即与各国当地经销商合作，即公司前期对经销商进
行培训后，再由当地经销商承担主要的市场开发工作。

二是新玩法，在部分国家发展本土团队，实现自主推广。公司新的副总经理就
是负责这个的，还引入了几位海外的人才，负责各个片区。

认可度方面，去年6月与国际上6位顶尖医学专家联合成立多脏器支持疗法(MO
ST)海外专家委员会，开展海外循证医学证据及临床研究等，包括临床方案设
计、产品入院试用、循证医学证据解读、论文发表及指导、授课等方面。

产品价格，利润端来看国外的比国内略高。

点评：国内集采压制估值，即使灌流器短期很难被集采，大概率都是像深圳这
样的谈判。那么海外收入占比对估值影响极大，如果海外营收能突破10%，那
么健帆会有一个质的飞跃，毕竟海外市场可比国内大多了。当然，这需要时间
，对22年前健帆在海外的推广情况保持密切关注。

4、结论

谈判释放利好，灌流器和生长激素是两码事。

首先，生长激素针对小朋友，而出生率越来越低；灌流器针对的患者大多是老
年人，而中国走向老龄化。

其次，竞争格局差异大，我多次强调生长激素格局恶化了，不再是金赛一家独
大了，产品也没有差异性；灌流器不一样，健帆一家独大，在技术、规模、疗
效上具备碾压优势，这背后是血液灌流这个技术就是健帆发明的，材料壁垒很
高。

最后，患者的阻力不一样，之前衡阳集采，健帆没有投标，根据调研，衡阳中
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标的灌流器都在医院库房吃灰，医生和患者根本就不用，最后还是采购的健帆
的。

原因之前也提过，血友病这种慢性病都是有患者群的，大部分患者都知道健帆
的最好，没有出过事情，小厂的出过事故；大部分医生也不敢用其他厂的，因
为灌流是立马见疗效的，出了事情立马就是医疗事故。

全文完。历史文章，仅供参考。

投资需要独立思考，本文所有内容和观点仅仅是个人投资的思考，不构成任何
投资建议。
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