
智行理财网
车险上什么险种（车险都是买什么险种）

前两天在头条发了一篇文章后有很多车主朋友私信问我，车险具体应该买
哪些险种？什么时候买最划算？这两个问题应该是大多数有车朋友每年都
困扰的问题。买少了担心保障不够，买多了又担心被套路。今天抽个空谈
谈我自己买车险的心得，希望对你们今后买车险有所帮助！
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我们身边很多买新车的车主朋友之前根本就没有接触过车险，可以说是车险小白。
很多人都是4S店说什么险种就买什么险种，首年保费虽然很高，但相对于几万或者
几十万的车价有些车主朋友感觉不到费用的高低，更不用谈买了保险还能有返现的
事了。新车首年承保险种也没有什么特殊的地方，有人担心新车会有划伤，会增加
划痕险。这个险种有没有必要买也要看车价，十万左右的车一个面的补漆4S店报价
在300左右，如果车身因为一个面划伤报保险理赔，下一年保费影响不会低于300
，这种情况车主宁愿自费修也不会走理赔，也就没有买划痕险的必要了。

新车也好旧车也罢，怎么去买车险。

车损险
保自己的车，三者险保对方人伤或者物
损，座位险（或者驾乘险）保自己车里的人。
确定?好?险种?先?横向?
比较几家公司的保费。其实我们自己也都明白，又想要便宜的价格，又想要优质的
理赔服务，这种两全其美的好事有点不太实际。选择两到三家价格差别不大的公司
备选，再纵向对比这两三家公司的理赔服务、增值服务。不同规模的公司理赔区别
在理赔时效、定损的价格。有些大型保险公司目前还提供人伤案件免费调解服务。
可以问一下销售员，如果车子磕了碰了，这样的小案件是怎样的理赔流程。目前很
多公司都提供了app或者微信公众号自助报案理赔服务
，能提供这样服务的一般不需要车主现场等定损员过来定损，流程比较简便。至于
定损的价格与车主的关系不大，车子在发生碰撞后，保险公司都是以尽量修复为主
，修不了的才会更换。还有一点对于小城市的车主尤为重要，选择一家保险公司前
，
首先确
定在你所在的
城市，或者你经常去的城市
是否有这家公司的分支公司
。如果没有分支机构，后期理赔一般以外包形式给到当地的修理厂或者中介机构，
小额案件由他们代为处理，大额案件理赔时效就不用多说了，这也是有些公司名字
你没听过，报的价格却相当便宜的原因。
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非事故道路救援

其次是增值服务方面。目前
市面上保险公司提供的包括
道
路救
援、酒后
代驾、划痕补漆、
保养服务、洗车服务、代步车服务
等等，有些大城市还可提供免费机场停车服务
。在考量这些服务的时候不要纠结能用几次，增值服务只要能用到一项就算是赚到
的，要知道保险公司的增值服务不是针对某一个客户去量身定做的，而是针对当地
市场需求量进行的广投。试想一下，一个平时都不喝酒的人去纠结这家公司送三次
代驾，那家公司只送两次，这样的考虑没有任何意义。在保险公司提供的增值服务
中，有两项或者以上觉得对自己有用即
可。理赔服务优先?价格，价格优先?增值服务。

当然也有很多老司机说，我对自己的驾驶技巧很有信心，我就买个交强险。这样买
不违法，但真的不推荐，具体分析可参考之前发的关于单买交强险的文章，什么时
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候能做到单买交强险却不慌乱？
万一发生事故以自己的经济实力可以支付应该由自己承担的责任赔款，并且由此对
自己的生活没有较大的影响，如果这样完全可以不用承保商业险。

什么时候买车险最划算？

不同的地区车险能报价的时间也不同，有到期前30天，也有60天甚至更久。以我所
在的江苏地区为例，到期前40天保险公司可以给到新一年度车险报价。一般在前40
天的当天
，上年的保险公司就会来电话给续保报价，这时候给到的返点或者优惠政策都是比
较好的。我们知道保险公司属于销售行业，不仅仅对下面的员工有绩效考核，作为
保险公司自己也希望早点成交老客户。而我们车主作为客户，车险肯定是要买的，
既然保险公司想让我们早买，那肯定得有跟平时不一样的优惠。比如平时保险公司
给的200万报价，按照提前续保的政策可以提升至300万，这一方面体现了客户提
前续保的尊贵，另一方面也促成了保险公司让客户早买、多买的想法，真所谓一举
两得、互利双赢！

在费改前，各大财产险公司都希望业务做的越多越好。这也让很多车主朋友有了更
多比较的机会，价格、服务或者礼品，只要愿意办理，一切都可以商量，那时候很
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多人车险到期当天再买，
拿到的优惠反而比平时高的多。
费改之后，为了各财产险公司业务均衡发展，各地区的银保监局对业务增速比较快
的公司做了管控，业务可以做，但增速不能太快，保持各财产险公司都有增长，如
果哪一家公司增速超了预期值，就可能带来业务限速，先是降返现，再去掉增值服
务，以此遏制某一家公司独大的局面。
这种情况下对于我们车主来说买车险的时间就尤为重要了，有可能月初给的优惠，
月末就给不了，保险快到期又不能不买，比较了大半个月价格比第一次报的还高。
所以建议在销售员沟通的过程中，如果觉得比较合适，或者有投保意向的，尽量和
销售员留个电话或者加个微信，万一真的有政策的调整也可以及时联系避免价格上
调。

具体什么时间段买最优惠，先把你所在地区保险公司出价格的时间大致分为三个时
间段，前面1/3时间段保险公司给的险种一般以优惠组合的形式报给你，比如说200
万+驾乘险，300万+驾乘险，保额跨度较大，实付保费相差不大。这个时间里，销
售员会跟进的比较勤，如果你也觉得价格合适，以高保额投保不妨是个不错的选择
。时间轴走到2/3时间段，刚开始政策一般不会有什么变化，后面慢慢收紧高保额
政策，如果你无意提升三者保额，基本也不会有什么影响。到最后1/3时间段，你
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会发现销售员已经很长时间没联系你了，因为这个时候他们把重心放在刚出价的客
户身上，如果价格或者服务相差不大可以下单了，再等就有可能保险公司限速导致
服务减少、保费增加，得不偿失。

以上为本人近几年买车险的心得，有可能和各位不太一样，文中所说为本
人个人观点，非喜勿喷，如果有车险方面不了解的问题，可在线评论，祝
各位用车愉快！
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