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在玫琳凯
成立60周年前夕，这家化妆品公司将由创始人家族的第三代接管。作为一家护肤品
和彩妆品直销企业，玫琳凯创办于1963年，总部位于美国。

2023年1月1日起，瑞安?罗杰斯将追随其祖母玫琳凯?艾施和其父亲的脚步，成为
总部位于美国德克萨斯州达拉斯的玫琳凯公司的首席执行官。伴随着罗杰斯的上任
，现任董事会主席兼首席执行官贺大维将在今年年底退休，未来将继续担任董事会
主席。

玫琳凯集团。

资料显示，这是一家业务遍布五大洲超过35个国家和地区、在全球拥有5000名员
工和300余万名美容顾问的跨国企业集团，在全世界近40个市场销售其产品，规模
达数十亿美元。玫琳凯中国已经成为其最大的海外子公司之一。

“在我年轻时，祖母曾预言有一天我将会领导她的公司，她分享过许多的领导经验
为我做预备。” 罗杰斯说道，“在60周年之际，对于有机会领导我祖母的公司，
我感到很荣幸，也很振奋。”

据悉，罗杰斯的职业生涯始于普华永道会计师事务所达拉斯办公室的交易服务部，
担任审计员
。2000年，他以财务分析员的身份加入玫琳凯公司。在2013年担任首席投资官之
前，他还曾任职于多个职位，包括项目经理、战略计划总监及战略计划副总裁。自
2001年以来，他还同时担任玫琳凯?艾施基金会?的副主席。
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他在南卫理公会大学获得商业本科学位，并在2002年成为注册金融分析师。

“我将以谦卑的心担任首席执行官的职务。”罗杰斯表示，“不仅因为我在追随我
祖母和父亲的脚步，还因为我也在追随仅次于玫琳凯本人的最长任期领导者贺大维
先生。 在他的任期内，玫琳凯公司取得了巨大的发展和成功。
在历经了全球经济
衰退和不景气、9·11恐怖袭击、全球疫情、世界各地的军事冲突和不断变化的监管
环境下，玫琳凯公司实现了前所未有的增长。”

据了解，贺大维于1993年加入玫琳凯公司，1996年成为首席财务官。2001年，他
被任命为总裁兼首席运营官。2006年，担任总裁兼首席执行官。2018年，贺大维
成为董事会主席兼首席执行官。贺大维带领了玫琳凯全球品牌革新，将玫琳凯塑造
成为顶尖的化妆品品牌，并进一步扩大了研发，让其全球产品达到800余款。如今
，玫琳凯在全球范围内拥有数千名员工和数百万名独立销售人员。他还领导了公司
在中国投资工厂和企业设施，并在2018年建成了位于德克萨斯州路易斯维尔市，投
资1亿美元的Richard R. Rogers (R3)制造及研发中心。

“除了我的家庭，在过去的30年里，没有什么比成为玫琳凯的一员更让我感到快乐
和自豪。” 贺大维表示，“我将永远自豪地成为这家公司的一部分，我是它的员工
，更是丰富女性人生的见证者。”

采写：南都记者 杨丽云
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