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招商证券开户佣金多少（招商证券开户佣金多少怎么查）

本报记者 罗辑 北京报道

9月9日，招商证券
（6
00999.
SH）召开2022
年半年度业绩说明会。相关数
据显示，在今年上半年券商
行业整体遭遇行情波动而业绩承压的情况下，招商证券转型推动较好的业务线如财
富管理方面展现出业务韧性。上半年招商证券新开户135.14万户，截至6月末正常
交易客户数约1559万户，同比增长
21.61%，托管客户资产4.1万亿元；基金
投顾品牌“e招投”累计签约客户数3.34万户，累计签约规模超43亿元；招商证券A
PP平均月度活跃用户数（MAU）同比增长14.95%。

“公司正积极打造全生态、全方位财富管理服务商。”招商证券相关负责人对财富
管理转型的进一步计划提到，“
现阶段，我们认为金融产品
代销仍是主战场，基金投顾是兴起的趋势。从海外经验看，买方投顾有很大的发展
空间，现阶段仍需要投入，做大金融产品保有量与提升客户投资体验。未来（招商
证券）将持续观察行业发展与客户接受状况等因素调整战略。”

财富管理业务现韧性

根据中国证券投资基金业协会数据和招商证券2022年中报，今年二季度招商证券非
货币市场公募基金
保有规模721亿元，排名证券行业第5位；上半年代理买卖证券业务净收入（含席位
租赁，母公司口径）排名行业第3位，A股股基交易量同比
大幅增长25.12%，达到12.8
万亿元，A股股基交易量市场份额同比上升达到5.14%。期货
经纪方面，截至今年6月末，招商期货客户权益251.32亿元，较2021年末增长25.1
5%，报告期内手续费净收入同比增长13.58%。

招商证券上述负责人提到，在财富管理转型方面，招商证券“一方面以做大金融产
品保有量，提升客户持有体验为目标，持续优化金融产品的筛选、配置和销售；另
一方面持续打造产品定制、基金投顾等账户管理类业务特色，不断丰富相关核心品
牌的服务内涵。同时，扎实做好投资者教育工作，并加快推动财富管理数字化赋能
，深化客户服务能力。公司优化APP核心业务场景体验，构建以‘招商证券财富+
’小程序和企业微信为主的私域流量经营模式，助力业务发展。”
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对于接下来转型的侧重点，招商证券上述负责人也表示，在现阶段招商证券仍将着
力在金融产品代销、买方投顾方面。

《中国经营报
》记者从招商证券财富管理相关业务负责人处了解到，针对财富管理离不开的“投
”与“顾”，其表示：“招商证券将以‘产品筛选能力’为提升客户体验的根本，
强化研究力量，建设公募优选、私募50优质产品，以更为专业全面的视角，为客户
提供优选基金，关注客户盈利状况。基金投顾业务方面，后续将采取自研策略和引
入策略相结合。‘投’‘顾’并重，扩大客户参与并挖掘机构客户定制机会，提升
客户体验，稳步做好基金投顾业务，建立e招投的品牌形象。”

与此同时，记者注意到，今年上半年招商证券财富管理客户数目同比增长5.87%，
而作为大财富管理时代的“兵家必争之地”高净值客户发展方面，同期招商证券的
高净值客户数目同比增幅（9.63%）高于财富管理客户数，达到2.96万户。

“在高净值客户经营方面，公司针对高净值客户的多元化需求，重点将放在‘服务
延伸’，一方面完善现有买方投顾业务的资产配置解决方案，另一方面增加提供股
权激励、策略商城、衍生品特色定制等，全面推进‘智远私行’2.0服务模式，致力
打造贯穿资产配置、股权服务、交易服务、衍生投资、投资咨询全链条的‘智远私
行’全生态服务体系，丰富其服务内涵。”招商证券上述负责人提到。

资管子公司谋公募牌照

可以看到，券商近年来多个业务线都在推动转型，除财富管理转型外，资管公募化
也是焦点。

今年上半年，招商证券有序推进大集合转公募工作，持续做大公募业务规模，报告
期内完成2只大集合产品公募化改造，累计已有5只大集合产品完成公募化改造，规
模较2021年末增长18.7%。

在此公募化推进的背景下，考虑到2022年5月20日证监会发布《公开募集证券投资
基金管理
人监督管理办法》
及其配套规则，新规优化公募牌照准
入制度，证券公司
公募牌照有望进一步扩容，市场亦在关注招商证券资管子公司方面是否有申请公募
牌照的动作？

对此招商证券上述负责人回应称：“招商证券资管子公司已按照《公开募集证券投
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资基金管理人监督管理办法》等政策规定积极推进公募基金管理业务资格申请事宜
。”

在大资管、大财富管理的浪潮下，
招商证券作为招商局集团旗下重要金融企业，与招商银行
分属招商局集团内的成员单位，市场对其业务协同空间给予了不少期待。

他还表示：“公司作为招商局集团旗下重要金融企业，认真落实集团的战略部署，
按照‘国家所需，招证所能’，紧密围绕中央金融工作提出的‘服务实体经济、防
范金融风险、深化金融改革’三项任务，围绕国家重点战略和实体经济所需，谋划
战略布局、寻找发展机遇，持续
提升‘财富管理、金融科技
、风险管理’三大能力，加快发展科技金融、绿色金融，打造特色金融竞争力。”

“近年来，招商证券积极与包括招行
在内的集团内成员单位开展协同。2022年上半年，融融协同方面，与集团内单位在
商机转介、联合营销、联合投资、合作设立基金、产品销售、募资存款介绍等方面
均取得一定进展。产融协同方面，招商证券发挥集团资本运作平台作用，为集团实
业公司提供各类投行服务。”招商证券上述负责人进一步提及，“2022年9月，招
商证券控股股东深圳市招融投资控股有限公司
已获得金融控股公司牌照，将对招商局成员单位的协同产生积极影响。招商证券将
在合法合规的前提下，按照市场化原则，继续深化与集团成员单位的协同。在大财
富管理时代，招商证券将扎实推进集团内业务协同，包括高净值客户引流、基金设
立、项目引荐、资金募集、产品销售等。”

（编辑：夏欣 校对：颜京宁）
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