
智行理财网
有关互联网金融的论文（有关互联网金融的论文题目）

传统金融机构的从业者的优势在于专业背景、资质证书和金融企业背书，
可以在求职简历中和面试时更多地体现金融行业的专业术语和对业务的理
解。同时，改变你的思维模式和工作模式，心态需要更开放。作者总结了
传统金融机构从业者转行进入互联网金融的一些学习技巧，与你分享。

如今互联网行业还是很多大学生毕业后的最佳选择，传统银行人也在思考如何转型
到互联网金融和数字化相关领域。

在行业方向选择上，推荐重点关注人工智能
，无人车，医疗和金融。如果你不是技术背景出身，选择人工智能和无人车的方向
会稍显生涩。医疗方向有着天然的入场壁垒和商业合作层面的规则门槛。

所以，目前看选择互联网+金融的方向会是比较容易入门的选择。不管你是否是金
融专业，都可以选择合适自己的方向。

互联网金融大方向里面的风控策略、信贷业务、金融APP综合平台也是不错的选择
。通过学习互联网产品经理
的基本技能和软件操作方法，叠加金融的基础知识，就可以快速找到合适的企业机
会赢取心仪的offer。下面展开谈谈。

一、传统银行人与互联网人的融合
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金融这个行业由来已久，有一定的知识和背景的门槛。谈到金融从业者，我们往往
想到的是银行、保险公司、基金公司、交易所等传统的金融机构。很多从事金融行
业的老前辈们也的确都藏身于此，他们有着丰富的金融专业知识和很强的金融意识
，并且有金融科班教育背景。

而自从互联网金融开始盛行后，很多互联网金融公司的从业者拥有的是互联网产品
经理的从业背景，之前可能是做电商系统、社交网站、娱乐 APP 等，这些人在互
联网行业的玩法、用户理解、需求拆解等方面有着极强的优势，同时在创新创造力
和项目推动力层面也更占上风，而其金融专业知识则相对薄弱。

所以我们看到目前互联网金融公司创立之初都会大量地引入两类人，一类是懂互联
网产品和运营的产品经理，一类是传统金融机构的从业者。而如果你又懂互联网玩
法又了解金融业务知识，那一定是难得的复合型人才。

我所在的公司
有个很有意思的现象，产品
经理分为两类：一类是具有百度
、今日头条这种公司从业背
景的产品经理；一类是具有招商银行、广发证券这种公司从业背景的产品经理。

两类产品经理每天的穿着打扮有极强的辨识度：一类是格子衬衣帆布鞋，一类是西
装领带黑皮鞋。在一起讨论产品方案和业务流程时，他们在会议室会产生很多不一
样的灵感火花，反映彼此的认知异同点。

在
互联
网金融和
网络现金贷刚起步
时，传统金融机构的同事很难理解：
介绍一款信贷产品，双方怎么可以不见面？网上填几项资料，3 分钟就给客户放款
几万元？涉及真金白银和信用资质审核的事情怎么可能如此草率和粗放？

互联网出身的同事也很难理解：为什么用信申请时的补录表单要让用户填写那么多
信息？为什么要求风控系统的审批通过率提升 1%
那么困难？为什么先息后本不能开放给全部客户选择？

在公司内部，“传统银行人”和“互联网人”很长一段时间都在磨合共事，这也是
互联网金融产品
不断演变迭代和发展壮大的侧面见证。现在越来越多的传统金融机构开始进行互联
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网化和数字化转型，开始明白互联网获客和金融科技
的价值，开始学习增长黑客的概念，开始重视客户的操作流程体验。

越来越多的互联网金融产品经理开始学习金融学、信贷业务等知识，一起探讨金融
产品的设计原理和盈利性测算。在持续的融合中，互联网金融产品越来越好用，越
来越被大众所接纳。

所以，
如今的互联网金融产品经理需要有一颗包容开放的心，从客户和企业的双视角，带
着创新的思维去设计产品，同时时刻绷着一根对合规政策及风险意识高度重视的心
弦，在不断变化和趋严的监管环境下，努力补充业务知识，与同事求同存异地协同
合作，在一松一紧之间摸索前行、不断试错，找到最适合的方向。

二、不是金融专业出身如何入局？

很多人都问过我一个问题：互联网金融产品经理门槛好高，我不是科班出身，是否
可以进入这个领域担任产品经理呢？

我想告诉你们，我的大学专业是汉语言文学
，在进入互联网金融公司前，一直做传统互联网产品经理，对金融行业知之甚少，
只是在工作中接触过一些类
金融的服务和模块。比如在海南航空
设计机票预订系统
的时候，我负责设计支付模块，只是
直接接入支付宝和微信
的第三方支付能力，对真正的支付系统和背后的交易逻辑并不关心。

真正的金融支付产品经理负责支付系统和支付流程的设计，而大部分人其实只是使
用了支付宝提供的支付能力软件开发工具包（Software Development
Kit，SDK）而已，并不能称为懂支付。

所以，传统金融机构从业者和互联网企业从业者的差异也决定了他们各自的优势不
同。互联网金融这个行业的工作职位和细分工作内容有很多，并不是只有学习过金
融专业的人才可以入行。
只要拥有互联网产品经理的基本设计能力、足够强的学习能力和总结分析能力，你
就可以在互联网金融行业找到适合的工作。

这里给非金融专业的求职者一点建议，在选择职位和准备面试时，突出自己的产品
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设计和产品管理经验，同时提前体验和使用主流的金融产品，比如购买一款理财产
品、完成一笔现金贷的授信流程、使用一次线下支付等，
提前了解应聘企业的产品，可以提高应聘成功率。

三、拥有银行从业背景的你如何利用优势

一个人的金融业务知识是
需要时间去积累的。例如理财、证券
、信贷等业务的操作细节和业务流程都是需要实操后才能掌握，一些金融类的证书
和资格认证需要长时间的学习和努力才能获得。而这些东西就是你和其他人拉开差
距的法宝。

金融业务和其他业务不同，如果想了解一款社交产品的功能和流程，你可以在很短
的时间内掌握核心模块并且还原出一份 80 分的产品方案。而如果你想快速知晓现
金贷的业务模式并拿到完整的授信、用信、还款的差异化设计方案，恐怕除了在现
金贷公司里亲自工作一段时间，没有什么别的办法。

所以，传统金融机构的从业者的优势在于专业背景、资质证书和金融企业背书，可
以在求职简历中和面试时更多地体现金融行业的专业术语和对业务的理解。同时，
改变你的思维模式和工作模式，心态需要更开放，放下专业人士架子和相对刻板的
沟通方式，让自己看起来更灵活和富有热情。

拥抱年轻的思想，拥抱新时代的变化，选择自己的未来，这也是很多传统金融企业
从业者想走出来进入互联网企业的原因之一。

成为一名优秀的互联网金
融产品经理需要具备哪些条件？
我觉得需要有以下三个方面的能力：首先是产品经理的基本功，沟通推进、方案执
行、快速学习等基础技能；

其次是金融知识的快速学习能力和认知提升能力，包括业务的理解能力、体验和收
益的平衡能力，还有思维模式的严谨性以及对风险的敬畏意识；

最后是综合素养，在设计产品时，互联网金融产品经理不但需要面对互联网产品的
基础设计工作，还需要融合金融人士提出的专业建议和金融产品方案，结合对客群
和场景的理解，设计出客户体验最优、业务合规、高盈利性的互联网金融产品方案
，在思维层面对不同文化背景和不同职业背景的同事时刻保持文化包容心和同理心
。
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我们将这三个方面的能力总结为“PM+ 金融 +X”，如图所示。

本文由@降峰-小山 原创发布于人人都是产品经理。未经许可，禁止转载。

题图来自 Unsplash，基于 CC0 协议

该文观点仅代表作者本人，人人都是产品经理平台仅提供信息存储空间服务。
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