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保险代理公司推销101万“学平险
”给学生，老师获得返佣33万。日前，辽宁银保监局在网站公布了对沈阳益安保险
代理有限公司的行政处罚决定书，揭露了学生平安保险销售中的违规行为。

根据决定书，2019年8月至12月，沈阳市雨田实验中学
、沈阳市新民雨田实验中学、沈阳市沈北新区雨田实验中学等3所学校经益安保险
代理在新华人寿沈阳中心支公司投保学生平安保险（实际投保人为学生家长），共
涉及保费101.016万元。新华人寿沈阳中心支公司共计向益安保险代理支付上述业
务的佣金57.57万元。

2019年12月，益安保险代理董
事长高英安排与其有资金拆借
关系的第三方人员王文琪向沈阳市雨田实验中学工作人员杜小可、孙晓会的银行卡
转账9.03万元；同时又通过第三方向沈阳市雨田实验中学工作人员杜小可、孙晓会
、刘巍3人的银行卡转入资金共24万元。

因利用业务便利为其他机构或个人牟取不正当利益的违法行为，沈阳益安保险代理
被处罚款人民币16万元。

学生平安保险，简称学平险，主要涵盖学生意外伤害、疾病身故、意外伤害医疗、
住院医疗等保障。学生在校内和校外发生的意外和疾病住院都在保障范围之内。20
15年之前，学平险为强制投保，由学校统一组织购买，之后学平险转为学生自愿投
保。

学平险因投保率高、保费规模大、业绩增长潜力大而成为各保险机构的“兵家必争
之地”。

界面新闻从某头部险企保险代理处获得的一份学平险内部培训资料中发现，学平险
因为低价刚需且涵盖保障范围广，在新单展业困难的当下，被保险销售机构当作寻
找新客户的“敲门砖”。通过学平险可以快速获得大量客户的资料，进而开发有保
险意识的家庭客户购买其他高价值率的保险产品。

学平险目前的销售途径主要有：老客户转化、社区、街道“摆摊获客”以及学校内
的关键人物推广。前述保险代理透露，像辽宁银保监局披露的这种违规操作并不罕
见，“一些保险机构会向学校提供好处费来让学校推荐他们的学平险产品，甚至要
求老师代收保费。”

另外有家长告诉界面新闻，学校每年9月1日开学时，收到的《致家长一份信》中会
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介绍学平险，因为学校“强烈推荐”某一款产品，且孩子能有个保障，所以大家都
会购买。

目前市场上常见的学平险每年保费在60元至200元之间，意外门诊报销上限在2万
元左右，住院医疗报销额度在10万元左右，且设置报销系数，如果医保已报销一部
分，则剩余的可报销80%-100%。部分产品涵盖3万元-10万保额的重疾、身故保障
。

学平险因其普惠性，具有保费便宜、疾病和意外都覆盖的优点，但缺点同样明显：
保额较低、只报销社保内用药。遇到较大的意外或者疾病，学平险则力有不逮。有
保险经纪表示，学平险更像是保险“试用装”，如果想要更全面充足的保障，建议
分别购买意外险和医疗险。

2021年9月，各地银保监局下发通知，规范学平险展业行为。如北京银保监局要求
各保险机构应加强学平险的宣传力度，切实保护投保学生利益。同时严格规范公司
销售人员及合作院校人员的行为，保障学生的自主选择权，不得有强制行为；不得
违规在经营区域外销售学平险产品，严格执行经备案的保险条款和保险费率，不得
利用学平险违规套取费用等。
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