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如何做好微商？

一、做好前期准备工作

步骤如下：萊垍頭條

1、产品定位條萊垍頭

选择自己熟悉了解、质量可靠、价格优势、市场需求、迎合市场发展的。谨记不能
杂乱无章，选择一种适合自己的就OK，如果你有太多种类，成了杂货铺，不够专
业有谁还会找你呢。萊垍頭條

2、选择上家頭條萊垍

在挑选商品时一定要考察清楚，不要被蒙眼，如果太夸张，那么就直接不用理会这
个人了。萊垍頭條
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3、心态要好萊垍頭條

和做其它行业一样，没有什么可以轻松成功的，都要经过一个过程，要做好持久战
的准备，如果你没有这个心态，还是建议不要做，就算做了也不会做好。萊垍頭條

二、早期运营工作萊垍頭條

1、内容关键是创意垍頭條萊

主要利用以微信社交为主，如果你发的内容过于生硬，别人看了直接拉黑你了，因
此，发布一定要有创意。萊垍頭條

2、品牌维护萊垍頭條

品牌维护非常重要，如果出现买家群体不满的行为，那么会很快传播整个朋友圈，
会对你产生不可挽回的损失。所以必须要维护好品牌，有任何问题都要解决。萊垍
頭條

3、专业而精致頭條萊垍

一定要专而精，切不可多而杂，打造自己的私域流量，形成个人品牌。萊垍頭條

4、做适量活动萊垍頭條

许多人更加关注的是活动，让别人认为捡到便宜，只有客户认为所获得的价值大于
分享出去的价值，这样客户才会愿意分享。萊垍頭條

那我想做微商，具体需要做哪些步骤呢？萊垍頭條

1、选择适合自己感兴趣的行业去做。萊垍頭條

2、选择一手货源才能保证质量、利润。别人都在做的，不一定你就能做好，也不
是谁都能收获，要有好方法，好品质，这是重点。萊垍頭條

3、客源非常关键，掌握好的技巧才会事半功倍。垍頭條萊

4、信任已经成为重点，更是影响别人购物关键的因素。條萊垍頭

5、维护好老顾客，这样你才能更好的长久做下去。萊垍頭條
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6、执行力，做什么产品并不重要，关键在于你愿意做吗，有没有一定的执行力能
做好。萊垍頭條

微商加人方法有哪些？

微商加人的方法有很多种，只要用心一定会加到人，最重要的是坚持和信心。微商
加人有以下方法：萊垍頭條

1，女人们都爱逛街，逛街的时候，去哪个衣服店里，买包的地方，跟导购要个电
话加个微信，加个微信，店里有什么新品拍照片。條萊垍頭

2，本身就有店铺，那就更好办了，来店里的人想办法让客户留下联系方式，用送
礼物的方式还是办会员卡的方式，只要留下客户的联系方式，然后加微信，就是不
买衣服，过几天也会买化妆品。萊垍頭條

3，利用腾讯系列的手机游戏来寻找附近的人，丢纸条加好友。适合的游戏包括“
天天酷跑”、“天天爱消除”、“节奏大师”等，其余游戏大家可以自行测试。條
萊垍頭

4，就是建一个群，在表情符号里面有丢筛子的方法，丢筛子送礼品。这样这个群
里的好友会邀请朋友来参加，这样就可以加到朋友的朋友。这种方法比直接送试用
品要好得多。注意事项：1，做微商一定要懂得掌握方法和技巧。许多人刚做微商
时候都比较迷茫，不知道怎么去经营，但是不管你用哪种方法，首先要找到一个大
量的人脉资源，还要坚持下去，才能得到好的结果。2，真想做，先学着去做陌生
人的生意，去做个自媒体，去圈粉，如果连吸引粉丝关注的能力都没有，说明真的
不适合做微商，任何只依靠人情做的买卖，本质上都是在透支自己朋友圈的额度。
頭條萊垍

如何做好微商创业？宝妈成功兼职的方法与技巧？

为什么不做微商？萊垍頭條

因为鸽子很大！萊垍頭條

我讨厌明明是三无产品，漏洞百出，无法自圆其说，还天天刷屏考验我们智商的人
！还有那种散布低智商的鸡汤，造假明显的截图，吹嘘子虚乌有的功能的人！还有
那种自己被洗脑而不自醒，朋友劝说硬说朋友耽误自己创业没有眼光，还忽悠别人
下水的人！萊垍頭條
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整天在朋友圈吹嘘：萊垍頭條

微商是充满正能量的！当然！马云说过。。。。王健林说过。。。。马化腾说过。
。。。说毛线！！萊垍頭條

我不想看到你在吹捧你的产品有多好，萊垍頭條

我不想看到你的客户反馈有多么给力，萊垍頭條

我不想看到你发布鸡汤吸引别人做代理，條萊垍頭

我不想看到你截图说你不小心赚了多少米。萊垍頭條

我只想看到你的柴米油盐條萊垍頭

我只想看到你的鸡毛蒜皮，垍頭條萊

我只想看到你的喜怒哀乐，萊垍頭條

我只想看到你的生活轨迹。垍頭條萊

我们可以相互评论打趣，萊垍頭條

我们可以相互分享心情，萊垍頭條

我们可以相互讽刺勉励，垍頭條萊

我们也可以点赞不语。頭條萊垍

朋友啊朋友 條萊垍頭

这是我的朋友圈萊垍頭條

而你是我的朋友萊垍頭條

我多么不想頭條萊垍

一个一个 将你屏蔽！頭條萊垍
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微商怎么去打造朋友圈和销售技巧？

我给你几点意见吧垍頭條萊

做微商刷朋友圈一定要注意下面几点條萊垍頭

一、刷的人太多，没有特色相信做微商的朋友圈里，估计有一大半都是做微商的吧
！试想一下，假设你的朋友圈全是微商，哪来的客户跟你成交呢！特别是还有些做
同类产品的，一个客户可能同时加了好几个微商，可是他只能在一个微商那里成交
，这就造成了僧多肉少的状况。薇《HR》后《520》代《SLH》萊垍頭條

解决办法：另辟蹊径，朋友圈还是要刷，可是要有特色的刷，如果全是一样，那就
没有出头之路了。比如你们都是做护肤品的，如果别人都是以为的刷产品信息，那
你就刷情怀，刷客户对你的信任，之前有一个微商跟我说过这样一个案例，他同时
加了一个产品的不同代理，一个代理刷的比较虚，团队很庞大，但另一个代理就刷
的比较实在，后来那个客户就在实在的代理那里成交了。总之就是观察别人的朋友
圈，然后自己做的不一样，有特色。二、没有粉丝没有粉丝的朋友圈就像藏在深山
老林一样，即使你的产品再有名，可是没有人去你那里买，还是白搭。同样的道理
，如果你是在人流量大的市中心卖货，即使产品再普通都有人来买，这就是粉丝的
重要性了。所以当你朋友圈只有几十个人，怎么能跟别人成百上千的朋友圈相提并
论呢？解决办法：每天加20个精准粉丝。不管是被加还是主动加，必须给自己定一
个目标。粉丝来源可以是QQ群、微信群、写软文、线下活动、做宣传广告、互推
、熟人介绍、朋友圈活动等等，粉丝这块的引流汇宝之前说过很多次了，具体的引
流办法可以在汇微商公众号后台回复“11”获取。三、没有互动不知道大家有没有
看过小米联合创始人之一黎万强写的一本《参与感》的书，小米就是通过让用户参
与到产品的设计、营销推广，从小米社区发家的，这是与用户互动最好的例子。没
有互动，你的朋友圈就是一个冷冰冰的店面，无法建立起信任，从而没有成交。解
决办法：每天给自己定一个目标，至少每天40个用心点赞和评论，不能随便就给别
人点赞，你要认同人家这个东西，才能去点赞，不然点多了也会适得其反，还有尽
量的评论，有时候一个发自内心的评论就是让别人觉得你是一个值得信任的人。你
自己也可以发一些跟客户互动的话题，比如说你想要给小孩买书，你就在朋友圈里
问什么适合几岁小孩读的书，一些妈妈绝对会给你评论的，这样就产生了互动了。
四、没有信任朋友圈的确很多人在刷，但是只要你建立了信任，一样可以成交。所
以没有成交的关键还是在于缺乏信任。解决办法：除了第三点讲到的朋友圈互动，
就是你朋友圈发的内容了。朋友圈的内容一定要尽量原创，有些人不知道朋友圈发
什么？很简单啊，晒品牌、晒反馈、晒咨询、晒代理、晒授权书、晒团队、晒生活
、晒培训、晒忙碌、晒与大咖合影、晒进步，产品广告不要太多，可以把产品和你
的真实生活结合起来，从而建立信任。五、你对产品没有信心卖产品其实就是卖人
品，假如你对自己的产品都不上心，没有信心的话，谁会来买你的产品。有些微商
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就是刚开始被上家忽悠代理了这个产品，可是事实上你对这个产品一无所知，也不
去试用这个产品，发朋友圈的时候就发的很虚、很大，不够真实，接地气，所以别
人问到你的时候就一问三不知，或者遮遮掩掩，肯定不会在你那拿货啊。解决办法
：选择一款安全性很高的产品，才能有信心推出去，然后发自己试用产品的反馈图
，你自己都不试用产品，别人怎么相信你。然后文案尽量的有生活气息，不要那种
高大上，别人只会觉的你虚你假。然后你到哪都得带上你的产品，处处都是产生素
材的机会，就看你自己上不上心了。六、没有坚持很多做微商的人都期待一夜暴富
，躺着就能赚钱，是的，一个手机的确能让你赚钱，但是如果你没有用心去做，坚
持去做，想赚钱只是做白日梦而已。解决办法：坚持是一件很简单的事情，也是一
件很难的事情。没有人能随随便便成功，那些你仰望的人都是经历了多少失败，多
少日夜的辛劳和付出，才能站在那个位置。你要坚定自己的信心，一步一个脚印，
总会到达你想要的目的地。天道酬勤。想要生活的漂亮，需要付出极大忍耐和坚持
，去坚持那一个“可能”的理由。人生，就是一场自己与自己的较量：让快乐打败
忧郁，让勤奋打败懒惰。告诉自己：努力付出，奇迹就会出现！不晓得明不明白，
还不明白就V：《HR》后《520》代《SLH》萊垍頭條

本数据来源于百度地图，最终结果以百度地图最新数据为准。萊垍頭條

微商是怎样的一个营销模式？化妆品微商好做吗？

身边接触很多做微商的亲戚朋友，这几年也一直用她们推荐的生活用品，作为一个
消费者来说，产品虽然比不了大品牌，单个人感觉性价比高。想做微商的话，先定
位好选择哪方面的，目前化妆品居多。可以选择加入，她们会逐步培训营销方面的
方法和技巧。换句话讲，只要你拥有足够的消费人脉，做这个不成问题。萊垍頭條
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