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一个人创业怎么快速组团队？

首先明确下面几个问题：

一如果是创业只是有个想法的阶段，马上就考虑组建团队，时机合不合适？

二是快速到底需要多快，有没有个时间节点，明天就要团队开始运转吗？

三是团队是个什么概念，找几个人一起干活就算是团队吗？

说这几个问题，其实是想更清楚问题的背景，这样解决起来也好入手。

直白点说，创业如果是立项阶段，不建议组建团队，这个时期要解决的是小成本试
错，如何改进快速迭代的问题。我觉得此时应该自己来，这关系到盈利模式是不是
有效。也就是解决能不能干的问题。

如果说创业已经过了试错阶段，确实项目本身没问题，需要团队推进了，那么最好
的办法就是引进合伙人，做好风险控制、利益分配机制和退出机制的问题，逐步吸
引志同道合而又有合适资源的人才，慢慢筛选合作伙伴。

如果已经成了气候，需要招兵买马扩大规模的阶段，毫无疑问就演变是人事问题和
招聘问题了，做好标准和准入门槛和薪资结构了。

总体说来，我觉得要搞清楚目前的状态再做决定，才能有的放矢吧。

开公司创业什么项目比较好？

创业项目1：购买网站

就像股票和房地产一样，在万物互联的世界中，由于互联网，网站也具有非常高的
价值。
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网站也会以高昂的价格不断被购买或出售。有几个因素会影响网站的在线价值，例
如域名，流量，流行度以及网站在其他方面的盈利能力。

虽然这项业务真的有利可图，但需要深入了解市场，一旦了解了它的运作方式，你
就有可能坐在金矿上。

创业项目2：在线教练

如果你在某些领域有很强的专业知识基础并对此充满热情，那么你可以开始作为在
线教练的职业生涯。

设置包含教程的线上频道、博客以帮助人们理解概念，创建在线课程 -
你可以做很多事情。

在线辅导可以是一种有利可图的赚钱方式。

但是，请确保不要在网上或对客户过度自我销售，因为他们的成功也取决于许多可
能并非完全由你控制的因素。

创业项目3：社交媒体运营

现在很多公司都是自己的社交账户，比如微博账号、微信公众号、服务号、抖音账
号、Instagram、Snapchat、Facebook和Twitter账户等。

如果你很好地了解这些平台的运作方式并且经常有很好的观点可以表达出来，那么
你就会在社交媒体管理领域做得很好。

一些公司，影响者甚至非政府组织总是在寻找某人来处理他们的“在线形象”，这
就是你介入的地方。

怎么开创业平台？

大学生创业平台运营模式

（一）大学生创业平台于在校大学生的意义

大学生创业平台以创业为根本目的，全面推动大学生“以创业带动就业”行动，通
过对创业精神的弘扬，推动大学生对创业实践的积极性，进一步完善创业体系使就
业观念转变，就业能力提高，从而完成“以创业带动就业”这一目标。将大学生创

                                    2 / 4



智行理财网
开小公司创业（开小公司创业怎么样）

业就业这一目标充分贯穿于以大学生创业平台为中心的各项活动中，建立起与政府
就业体系相结合、服务大学生、满足大学生需求、具有中国特色的大学生就业创业
服务平台。

（二）由在校大学生承接企业项目并获取创业基金

1.在校大学生

大学生创业平台在校园内招收会员，广泛吸收人才。贫困大学生是项目创业资源获
取方面优先考虑并优先享受创业平台福利的对象。企业将创业项目提供给大学生创
业平台，并给予大学生免费获得创业理论学习和实践的机会。最终由大学生创业平
台寻找大学生承接企业项目，并对企业进行业务实施与推广。创业项目完成后，在
校大学生（优先贫困大学生）将获得创业项目基金和资源的支持。

2.企业

企业通过大学生创业平台招纳有能力的在校大学生外包企业业务，由在校大学生承
接创业项目并进行业务推广等工作，经企业审核成功后投资使用。与此同时，前期
企业为创业项目提供创业启动基金，为大学生在创业以及项目推广中提供优惠支持
。企业获得业务和投资项目收益后，将为项目小组提供业务和技术指导的支持。

（三）创业运营中大学生的利益

创业项目的收益会按照一定的比例提取给大学生，作为其工资和业务提成。对于有
良好管理能力的大学生可以接手创业平台与企业管理以及承接项目获取项目收益等
工作。大学生也可以借助专家顾问团队的社会资源争取项目投资，由顾问团队监督
指导项目运营，协助处理经营中的问题，以便帮助大学生更好的承接企业项目。

个人开什么公司最好？

年轻人要创业，简单说来需要以下东西，第一是资金，然后是创业的激情，接着是
专业能力，最后就是运气。我建议所有想创业的朋友先根据自己的兴趣或者能力选
择1-3个行业去关注，确定好以后建议先去该行业的店里实习或者打工，一来学习
经验，二来可以通过这段时间看自己是否还有激情，是否适合该行业，如果适合，
那你就需要准备资金了，全部ok后，你就可以开始你的创业了，另外一般好项目应
具备3点要素：1、市场竞争力小，可塑性强的行业；2、市场潜力大，有可开发性
，需要长期培养的市场不要做；3、投资小见效比较快的行业。同时具备以上条件
的项目是我们值得投入的。希望我的回答对你有帮助欢迎你随时找我相互学习，不
要盲目创业
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衣食住行，服装排第一位，目前网上销量最高的就是女装了，占60%以上，实体店
中更加是传统盈利行业，说明这个行业消费潜力巨大，门槛低，前期投资不大，利
润不错。做服装主要三点，首先是要有优势货源，能拿到厂家一手货源，或者是比
周边同行更低或者款式更好的货，货源一般集中在广东虎门，深圳，湖南株洲，浙
江四季青。然后是合适的门面，位置不要求最繁华，但是一定要周边有类似服装的
，做服装不能做独，最后就是强势的管理，如何促销，如何消化库存。而开一家服
装店其实成本并不高，首次进货最多一万元，装修一般按300元每平米计算，门面
租金按当地情况季度交即可，我们做了九年品牌折扣女装，都是经验之谈，希望我
的回答对你有帮助欢迎你随时找我相互学习
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