
智行理财网
想自己开店卖衣服（想开卖衣服店如何做起_）

不知道大家有没有遇到过一些推销员，他们并不会在初次或者聊天刚开始就推销他
们的产品，他们往往会用小技巧让你先喜欢上他们，让你觉得他们绘声绘色的安利
不是一种别有所图。让你对其印象深刻下次回购第一时间就是想到他
而这就是销售的能力沟通 销售不跟踪，万事一场空

今天小编就带你们先了解一下合格的销售高手都具备哪些特点

一:注重形象穿搭

每天上班前都有把妆容及形象整理 让自己自信大方，这样的一个导购更容易成交
如果你整天邋里邋遢穿着不去注重 我作为一个消费者看到你穿搭都比如我
我为什么听取你的建议 ,要在你这下单呢?
这就是非常重要的形象穿搭及对自己对产品都要有信心

二:熟悉产品知识及不同场景的穿搭

一个优秀的销售一定是整个卖场的服饰都是熟悉的而且每一件服装的多搭从不同场
景的穿搭也是非常熟悉的只有了解商品优势在结合客户需求去满足他
提高客户的客单价做年单

三: 和客户建立人情交往提高印象

都说销售就是和人打交道，其实回想起来，你在社会中做事，都是在和人打交道。

所以，学会做人情很重要。人情有两大原则，互惠和喜欢。

每到特殊节日都会给重要客户发送信息能与客户保持一个紧密的联系，也能让客户
深刻的记住你，提高印象 。

四: 利益互惠互利互相成全
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最后一点也是最重要的一点，有了人情的打底之后，还要有利益的驱使。人情与利
益结合是很有成效的，长久的生意靠的就是责任感，信任感和产品本身

最后我想说:销售，也并不是一门高深莫测的学问，

销售，需要科学的做事方法 干销售就像和客户谈恋爱 真心换真心

如果觉得有用 顺手点个赞哦，谢谢
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