
智行理财网
微信服装代理怎么做新手（微信服装代理流程）

近年来，国内服装行业的销售额不断下滑已成事实，随着直播带货的兴起，让本就
受疫情影响的服装实体店面临巨大的冲击，使门店获客更难，销售额增长缓慢；现
在的消费者越来越趋于理性，再加上直播带货的价格战，相比之下服装实体店毫无
竞争力；由于实体店受到电商的冲击和自身行业的调整，服装实体店越来越不景气
，但房租压力越来越大，而客流量却始终不见好转。只做线下显然已经不行，多数
服装实体店意图搭上红红火火的服装电商的班车，尽快摆脱服装零售业的低迷，商
家在不断的寻找新的发展机遇，而近几年火起来的小程序，对于服装实体店的商家
又有哪些优势呢？服装行业又可以通过小程序如何寻找客户呢？

一、小程序可以采用独有的方式吸引客户。

为了解决线下服装门店无人进店的问题，在夏天，可以利用几款短袖，以低价格、
高质量吸引用户的到店率，在线下店里，店员可以引导进店用户关注小程序，告知
用户线上有优惠券和营销活动，引导到店客户在小程序上下单享优惠，成为会员后
会有小礼品赠送。在小程序首页放出优惠活动，第一时间吸引新客户的注意力，刺
激消费。商品分类要清晰，方便顾客查找，首页更要放置便捷的营销活动入口，如
秒杀优惠券，服装行业的秒杀优惠券，在用户邀请朋友点击优惠券时，也会吸引不
少新顾客，此时，商家可以向新顾客发放优惠券，这种方式无论是拉新还是唤醒老
用户都十分的有效。通过这种线上引流的方式一定程度上能够解决门店获客难的问
题。

二、提升私域用户留存度。

利用公众号和小程序相结合的模式，在公众号推送服饰搭配推荐，根据文字+图片
或者文字+视频的形式进行单品|穿搭推荐，也可以根据不同季节或者职业进行差异
化推送，在用公众号推荐时，文末可以放对应商品的小程序二维码，方便用户直接
下单购买，实现流量互通。还可以利用服装小程序在社群里发送优惠券或者抽奖活
动等福利，例如，在每周五设置一个会员日抽奖活动，活动形式在小程序中进行抽
奖，这种方法可以促进社群的活跃度。

三、通过会员管理功能留住老顾客。

服装小程序也是有会员管理功能的，而且该功能已经实现了线上线下会员数据同步
，用户可随意充值，满足不同类别的会员需求。根据用户的购买力可设置会员等级
，不同等级拥有不同的折扣；还可以设置积分发放规则，如签到有礼、购物享积分
，获得的积分下单可以抵扣折现
或者在积分商城兑换商品。会员管理功能可以有效地解决客户流失快的问题。

四、采用多种营销方式盘活流量。
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采用满减或满88包邮的方式，提高店铺客单量，增加商品的销量。服装行业是一
些节日性活动的代表，如妇女节、618、父亲节、双十一、双十二等，服装店的小
程序可以通过针对不同的节日推出套餐，借助节日，结合服装和节日的特点，为新
老客户提供优惠；还可以推出“晚间福利秒杀”活动，挑出几款商品，限量出售30
—50件，优惠力度大，有利于激活未下单的客户，还能吸引更多的消费者来购买服
装并成为会员，解决实体服装店复购低的问题。

微信能够为我们带来的潜在客户是不可计的，做微信小程序服装营销也就是说我们
的市场空间也是可以预见的广阔。目前行业的信息透明化，满天飞的营销、打折、
促销也早已使得消费者更厌烦，在这样的背景下，消费者消费会更理智，我们要通
过新的销售方式让潜在的用户群体浮出水面。
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