
智行理财网
淘宝搜索地址怎么删除（淘宝地址怎么搜索）

流量是所有商家都向往的东西，而免费流量更是深得商家的喜爱，其中手淘搜索可
以说是最重要的了，哪怕在所有流量中，也算得上是只手遮天了。

手淘搜索其本质是排名和销量（流量=展现量*点击率），并且搜索流量的转化高、
相对稳定且其获取的方式也是有迹可循的。所以都想获取这一部分的流量，不了解
其中规则和方式方法，是很难抢到资源的，所以今天就和大家分享一下如何高效地
提高手淘搜索流量。

多角度解析手淘搜索优化：

1、标题

标题是淘宝SEO的关键之一，同时标题的优劣程度也决定着能否引进流量。标题最
基础的就是要与宝贝属性和类目相关，另外关键词存在着搜索指数，再结合分析竞
店的词，同时做好长尾词。那么标题该如何优化？

结合整个优化过程以及关键词来保障产品的整体转化率。结合自身店铺情况，适当
利用一些促销手段，提升转化率和销售额，逐渐提升手淘搜索流量。

2、打标

在淘宝千人千面的规则下，好商品的标签才能更好地匹配到精准人群、提高宝贝的
展现，宝贝有了人气之后，搜索才能有好的排名，尤其是在参加大型活动时可以打
上活动标签。

3、店铺层级

层级对店铺的排名和流量影响很大，层级越高，排名越好，流量一般会越多。层级
会影响到店铺的流量和排名，不同层级中的店铺获得的排名比例都是不一样的。

4、好评率

好评率主要影响的就是店铺的信誉，虽然说现在用户看店铺信誉的比较少，但是一
定会有很多用户看评价。好评率数据高，随之展现和权重会随之提高。在淘宝评判
的时候也会觉得你的店铺数据不错，就会给你加展现、加权重。
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另外好评率高的话会让买家有足够的信任感和安全感，逐渐会影响店铺成交量，排
名也极大可能靠前。对于用户而言，好评率高的话，店铺会更容易被信任，增强了
用户的安全感，久而久之，店铺的成交的数量就会越来越多，这样排名在前的机会
也会更大了。

5、动销率

动销率高，说明店铺上新的宝贝成交量高，宝贝的人气也很高。如何提高店铺的动
销率？并不一定要每天上新大量的宝贝，因为动销率是一个比值，如果宝贝没人买
，上新再多都没用。所以每次上新的时候一定要多做精品，或者多打造几个爆款，
带动店铺的整体销量。

6、引流

相信所有商家都想要引流，合理的引流也能更好的促进店铺发展，所以要想宝贝的
排名好，只做数据的优化是不行的，需要适当引流。可以利用直通车，带来的流量
会很精准而且会带动自然搜索的提高。引流的渠道有很多，找到合理且适合的渠道
来引流。

想要在搜索排名好，一定要做好相关的数据，只有店铺的数据好了，淘宝才会去你
的店铺抓取，给你好的展现和排名。

从这几点入手，手淘搜索不是一蹴而就的，可以说在手淘搜索的影响力下，这是决
定店铺发展好与坏的标准之一。所以对于手淘搜索，要对于每一因素进行分析和研
究，再结合自身店铺，设置店铺规划，用合理的方式提高手淘搜索流量才是正确的
。

今天的分享就到这里了，如果有什么不明白的或者店铺遇到了什么问题，欢迎来跟
我沟通交流。
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