
智行理财网
本地找店铺用什么软件（本地找店铺的老板怎么联系）

短视频的爆火，衍生出非常多的优质细分项目，与此同时
一大批跟随风口的人从中获得巨大红利。

同城板块绝对是当下最好的一个赛道，底层原因如下：

一、实体商家急需借助短视频平台来拓客，提高店铺曝光率。扶持中小企业转型线
上也是大环境所趋。

二、抖音想要竞争并超越美团
的本地生活市场，这其中必然有巨大的增量以及各种扶持计划，只要参与其中，必
然享受随之带来的红利。

三、商家服务需要
大量的专业人才，培训、资源对接也
有很多的信息差、时间差、地域差，随便抓住一个点，就能够从中获得红利。

四、商家转型线上、拥抱抖音等短视频平台，需要借助一些工具，比如视频工具、
直播一体机等，这些工具在市场上几乎属于空白，推广工具也比较容易成交。

五、很多商家自身能力、或者说时间有限，但是又很想通过抖音来推广，这就需要
我们帮其代运营，或者做托管服务，服务费以及后端抽佣，服务的商家案例来看这
个收入非常客观。

......

如何赚钱？赚谁的钱？

如果你认真看了上面的几个点，已经简单分析了同城本地生活板块有巨大机会的底
层原因，你就大概明白如何赚钱以及赚谁的钱：

一、赚达人的钱

探店达人、团购达人目前的基数很大，但是他们绝大多数赚不到钱，每个月累死累
活几百块是普遍现象，原因是单纯靠佣金赚钱本身量级就低，加上大部分不专业，
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爆款视频很难，核销率低退款高等问题比较严重。

这其中就需要
专业培训、以及带他们转
型做商家服务，做同城操盘手，
这个群体非常庞大，我的合伙人单纯靠团购达人培训就可以月入10万

二、赚商家的钱

给商家做简单服务
：上架团购链接、开通蓝V、行业报白，账号搭建装修等基础服务，对于我们来说
很简单，成本也很低，但是商家群体大部分不懂，需要我们帮助，这一块就能收一
些服务费。

给商家做深度服务：
比如代运营、代直播，甚至做全案运营。这一块可以收比较多的服务费和后端抽佣
，这种比较适合一些大的商家品牌，这种单一般都是几百万起步，需要一个团队一
起服务。

三、赚工具的钱、赚资源整合的钱

我们有了这些团购
达人，可以直接给商家帮他们探店带商品链接，也可以利用我们的工具实现躺赚，
达人
只需要分
发我们的视频就可
以获得佣金，商家只需要做好客户服
务即可。本质上是利用抖音短视频及科技工具赋能实现三方共赢

此外，还可以做一些同城操盘手孵化、深度合作的业务，这些业务都是高净值，高
利润的。

如何参与？

这里面有几个角色，最佳的就是做一个服务商或者同城操盘手，这样既可以服务商
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家，也可以对接达人，同时做多种业务以及资源整合。

如果只想做一个达人，那就努力提升等级，然后一方面赚探店的钱，一方面谈一些
商单，只有高等级团购达人才容易签下这些商单。

如果你本身就是商家，一定要尽快入局，利用短视频放大自己的生意，如果你不做
，同行都在做，流量必然会被他们抢走。

 关注我，分享更多互联网变现实操干货。
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