
智行理财网
社区团购小程序怎么做（社区团购小程序模板）

如何在你的微信群内做好一场团购，今天我们就来分享一下社群拼团的流程以及相
关注意事项，希望能对大家在日产做社群运营的时候提供一些活动方案的启发。

第1步：
首先顾客群人数100以上，活跃、有初步新人，这是一个前提，如果你有客户群，
但是之前没有进行过恩和的打造信任的互动福利游戏的话，是做不了团购的

第2步：
为了打造更深信任，刚开始做搬运工，不求赚钱，只为大家挑选好物(生活用品高频
易复购的东西，比如:生活用纸、洗衣液、鸡蛋等，这个过程是用来建立信任，培养
客户消费习惯的，只有你前面靠这些没有利润又能让大家感受到实惠的团购活动，
后期做自己产品的团购时才容易做

第3步：
挑选好团购产品，自己先体验效果，好不好吃，好不好用，批发价与外卖超市里的
价格距离大不大

第4步：
人有从众心里，这时，你得利用小号或亲人微信号，制作好评截图，保存好，至少
二三家以上，有文字有图片

第5步：
准备好一切，当天开始公告今天几点，今晚有好物分享给大家...，红包、小号造势

第6步：
晚上团购前，在公告、红包，小号和托，都出来造势，出来一问一答，哇，今天有
什么样，大家猜...

第7步：
开始话术引导，比如说：最近我买的洗衣液特好用，介绍产品特点，功效和量，与
同类产品的不同之处......，丢超市明码标价价格图想着大家，家家都需要洗衣服，
今天推荐分享分给对大家，我准备批发100多瓶，我这边几个邻居朋友要20多瓶，
若大家需要，大家团购接龙，我好和厂家定量，这时候，你开始发产品图，发好评
截图，发红包备注，批发价洗衣液，想省钱的接龙“......”
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第8步：
发完接龙，小号或托，私聊转账给你，再让小号或托把转账截图发群里，然后去接
龙，小号可以再群里呼吁群里人脉，“反正洗衣液天天用，总是要买的，今天试试
群主推荐的”。“还好价格便宜“至少怎么说，到时候随机应变了......

第9步：
群主，在未满团购数量是，一定要制造紧迫感，列如“这个只限多少瓶，下次少量
不团购，老板平时也忙，大家抓紧时间”，边说也把团购人的转账截图丢群里，“
只有最后几个名额了”，10点结束，还有几个名额大家不需要我就让给我其他朋友
了”

赤焰信息社区团购系统（不招供应商和团长）提供了完善的全环节解决方案。

帮助企业定制社区团购平台，快速完成项目落地，还提供从
线上开店、拉新获客、多样营销、供应链管理等30多个的运营方案支持。

赤焰信息（不招供应商和团长）
，专注社区团购领域发展，背后团队拥有超10年软件开发经验。

斩获国内社区团购软件领域多项专利和奖项，全国合作客户超4000+。

版本多样、功能强大，平均每月两
次更新迭代，是目前市面最主流，性价比最高的社区团购系统。

目前有超过300多种营销方案，
涵盖折扣功能，秒杀功能，积分返现功能，更有图文+视频营销，直播营销，短视
频营销，一个小程序功能多到抵得过多个平台，应有尽有。

关于社交电商平台做营销活动的步骤今天就介绍到这里，希望以上的内容对大家有
帮助，了解更多社交电商运营相关干货欢迎多多关注我们吧!
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