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让利是什么意思

让利优惠是指企业通过各种方式让利给中间商，以降低其销售成本，调动其销售积
极性，是针对中间商最重要的手段。 让利优惠的方式 主要的让利方式包括： ①推
广折让，它是短期性的补贴合约，以鼓励中间商自行做广告，或把企业的商品放在
主要位置来进行推销;这些折让的多少可以依销售的业绩高低而定。 ②合作广告，
它是长期性的补贴合约，由制作商付给中间商一定的金额，鼓励中间商定期性地做
广告。补贴的多少可依销售的业绩来计算。 ③添购折让，它是企业短期内的减价，
以刺激经销商购买新的商品，通常用于新产品上市时，鼓励经销商在主要位置展示
产品时所采用的方式。 ④列名广告，制造商或批发商在广告上列出经销商的名称或
地址，告知消费者前去购买，并鼓励经销商购买存货。 ⑤买回折让，企业在第一次
劝告经销商添购新产品后，提供一定的金额供经销商做无法如期出售时的买回补偿
，以保证经销商不会因新产品的滞销而受损失。
⑥清货折让，企业提供一定的金额，鼓励经销商尽快清理积货或快速周转积货。 

什么是让利销售

每个人都有自己擅长的领域，或者自己的兴趣爱好，只要是有人希望拥有的，你都
可以当作项目在网上销售，无论是服务还是虚拟产品，在互联网时代，一切资讯皆
是商品。 就是说当你擅长某个领域的时候，那么你就可以把自己打造成某一领域的
专家，拥有一批粉丝，那么你就可以提供相关的服务。只要你持续的通过互联网分
享一些专业的知识、技能，慢慢就会积累一批粉丝，聚集一定的人气。 网上培训也
别看成是高大上的事情，每个人都可以根据自己的职业、专业、技能、特长、兴趣
爱好提供网上培训，只要有人不懂的、想了解的、想学习的，你都可以提供相应的
培训。 比如，我有一个女性朋友，因为在幼儿园当过几年老师，有丰富的经验，然
后创办了一家早教机构，应该说她的营销意识是很强的，从优惠打折到各种促销宣
传活动，还有一系列的会员卡流程都做得很不错。 
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当然移动互联网的到来，自媒体的崛起，他经常在各大平台开一些免费的公开课。
但是也没有预想中的滚滚财源。是哪里做错了吗?还是哪里做得不够吗?不是的。只
需观念上再往前进步一点就好。
每个时代，每个行业，总有人会赚大钱。没有不赚钱的生意，只有不会赚钱的人。 
如果我们自己不知道如何赚钱，那么就寻找那些会赚钱的人，跟他们合作，让他们
帮我们赚钱，只要我们提供足够丰厚的条件就可以。这样能够省去你自己思考的痛
苦。 这些人就是你的合作伙伴、销售员。朋友将以前免费提供的公开课，制作成收
费课程，标上100元的价格，然后跟一些电商妇婴店合作。因为他们手里有现成的
客户资源，并且所得9成收入归妇婴店，这样等于妇婴店没有花费成本就获得了一
个收入来源，所以妇婴店很卖力地推广朋友的课程; 

接着朋友又到各大平台上面投放代理，任何单位或个人均可进行代理，无任何条件
，90%的提成，仍旧是那个100元的课程;实际上，朋友招聘的是销售员，不过换了
一个名称叫经销代理，好处就是不用付工资，不用管理，想招多少就可以招多少。 
朋友用这种营销方式，只用了6个月时间，就积累了大量的精准客户。因为那些在
别人买单的客户，听完朋友的课程感觉确实不错，而且上面的课程都有自己的品牌
和联系方式，然后都联系到了客户。只要你服务做得到位，这样的客户很容易进行
二次消费，所有这些粉丝就是一笔财富。 看到没有，赚钱的机会到处都是。
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