
智行理财网
什么是正向套利和反向套利（期货正向套利和反向套利）

三百六十行，生意无大小。无论你是从事什么样的生意，卖货还是开店，实体还是网络，加工
还是贸易，有形还是无形，商业还是金融等等。形形色色的生意背后，只要我们能够掌握它的
基本逻辑，你才算正式入行。否则，还是把偶然当做必然，门还没进。只有进了此门，反复不
断磨练，直至炉火纯青，把做法升华成手艺，就没有你赚不到的钱，大小多少罢了。这些商业
逻辑就是所有生意的三个基本核心。

第一个核心：找价差

作为生意人你需要有商本位的状态。很多人有个死结，那就是“入商海狼性不足，进佛门六根
不净”，老是在纠结之中，自己跟自己过不去。狼驰骋草原成为霸主，就是一天到晚在找肉吃
，狼不吃肉会饿死，因为狼的胃只
能消化肉，不能消化草。这里的“肉”就是指利差。
商人谋利，资本逐利，这里的利是指价差，有价差就有商机。

有利可图
，唯有价差才能产
生利润，有利润生意才能持续。因此
，鬼谷钱经提示你：商始于不对等的价值交换。
不对等在这里也就是指价差。价差就是特定时空角下的价值差。价差有正向价差和负向价差，
正向价差比较好理解，大部分生意都是在做正向价差，低价进高价卖。

反向价差指什么？做过期货类生意的朋友，一定明白“套利”的操作，正向反向都能赚钱。正
向套利是先买后卖，反向套利是先卖后买。这取决于你对价格指数的预期判断，预期未来涨，
就做正向套利；预期未来跌，就做反向套利。反向价差出现，不仅仅体现在期货交易中，现实
市场中同样存在这样的可能和机会，价高时卖掉，价低时再买回来。一卖一买之间，东西没有
变，却赚到了利差。

价差之所以存在，源于价值的不确定性，
价值大小取决于时间空间和角度。
优秀的生意人具备一项最厉害的思维：凡存在的不要轻易定价。
内行看门，道外行看热闹。有的人在赚时间的价差，比如炒股票；有的人在赚空间的价差，比
如做国际贸易；有的人在赚角度的价差，比如搞收藏，角度价差取决于你的认知。
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找到价差，你就能找到机遇和机会。商人真正的核心能力，不是技术，不是资金，不是团队等
，这些要素很重要，但都不是生意和商业的
关键。
商人核心的能力只有一条，那就是在需
求中洞见价差。这需要你具有一双剥离了假相之后看到真相的慧眼。普通人求果，高手畏因。

价差是建立在价值基础上对于其价格的主观判定。表面上是不同人之间的认知差距，是人心人
欲在特定时空下做出的价值判断，其实质是人性作用下，对某一事物真理真相的慧眼识别。

第二个核心：做交易

价差实现的过程就是做交易，交易是价值交换的规范化。因需要产生价值，因交易才有利润。
再好的东西放到库房那是产品，放到市场中来做交易才叫商品。市场就是所有交易的总和。规
范化的交换也就是交易，
交易由四部分构成：对象，结构，条件和顺序
。价差再好再大，假如你搞错交易环节，别说你想赚到钱，可能会偷鸡不成蚀把米。

顺序就是流程
。按照逻辑关系和时间先后来布局打桩。常言道，先做朋友，再做买卖；先做人，再做事，讲
究的就是先后顺序。有的生意是先买后卖；有的生意是先卖后买；结果大有不同。传统生意是
先卖货后服务；创新商业则要求，先吸粉，再倍值；从货场人到人货场的变革就是这个道理。

条件就是门槛。
价值交换需要有基本条件作保障。这涉及价格，时间，配套，服务等等。交易的核心在于让价
值交换变得容易。一要提升价值本身，价值包括直接价值，使用价值，附加价值，无形价值等
。二要降低门槛，门槛包括价格，信用，金额，数量等等。条件的关键在于交换各方的彼此共
赢。

结构就是关系。
关系就是逻辑，逻辑就是因果。很多人都去学
习海底捞
的经验，强化变态服务，照样不成功。为什么？!因为他们只看到个表皮。海底捞的逻辑其实是
这样：公司先服务好员工，员工再服务好顾客，顾客最后自然回报公司，公司再次在员工身上
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投入更多服务，这个闭环逻辑已经深入到海底捞的文化基因里面，成为了信仰。是由内而外的
自然流露。店面考核指标是员工满意度和顾客满意度
，而不是利润。因果相续，住因住果。老板张勇信这个也真的按照这个在做。单就这一点，你
能学会吗？！

对象就是交易的各个关联方
，包括买卖方，中介方，担保方，评估方，监管方等等；每一个环节上的交易对象都至关重要
，缺一不可。尤其是对于相对复杂的交易而言
。

如今的电商平台，引入信用结算物流等第三方就是很好的案例。

第三个核心：求永续

现实中的交易往往是老板一个人无法独立完成的，需要借助团队和外力共同协作才能达成。这
时候很多老板开始犯浑，太过自我自负，总认为自己是领袖，功高权威，目里无人，胸中无量
，利前无心。仔细去看，哪一个大老板能成就事业，全是个人的作为？！几乎没有。纵使你浑
身是铁又能打出几根铁钉。高手个个都是懂得分工分钱分面子。

能赚会算是本事，敢花敢分是格局。
说心
里话，你
今天干得不够好，
还没有多大成就，就是一个死结一直
不敢打开，这就是：分！会分是智慧，
有舍才有得，大舍大得。经商有个古训，只取两分利，就是分的智慧。分工就是要学会协作协
同，取人之长，补己之短，容人之短，彰己所长；分钱就是补血，给自己和自己的事业补血，
分钱就是加油，加油动力更足。

分钱从本质上看就是永续不断地给自己再次
赚钱。
分面子就是给荣誉，给荣誉就是给责任，给责任就是给目标和任务。很多人认识不到这背后的
深层次价值和意义。所以说，看似你身入商场几十年，没搞懂分的智慧，你就永远没有长大。
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找差价＋做交易＋求永续，这是所有生意的三个核心，也是所有生意做强做大的唯一成长路径
，没有第二。所以，你必须领会和掌握；因为这是所有生意背后的底层商业逻辑。社会再发展
，不确定性再多，古今中外，过去未来，永远不变的就是商业逻辑，商业逻辑衍生商业模式，
商业模式演化其他商业经营方略。这是规律，也是因果，因果不虚。

商业之上你要有投行思维

不懂资本思维财富离你而去。
中国已进入资本经济时代。这个时代的
特征就是在以前市场经济的基础上又加了一根金融杠杆
。经济上多了这一根杠杆
，就让我们获取财富的活动空间和灵活性大大增强。因此，我们需要掌握资本思维。资本就是
对资源的支配权，通过资源支配带来更多的支配权就是资本思维。通过资本思维来优化和配置
社会财富，实现社会效率的最大化就是资本运作的社会价值。因为资本有趋利性和增值性，追
求利润最大化。

这就会促使社会资源的配置朝着效率效益最大化的方向上行。社会资源将依次流入最有效率的
国家和地区、最有效率的产业、最有效率的企业、最有效率的项目、最有效率的个人。资本的
逐利促进资源的优化，资源的优化顺势产生新的资本，并且不断产生新的机会，如此一边循环
一边膨胀。资本思维的精髓是价值重构。
即对相关资源进行时间空间上的结构重组，从而产生由“石墨”到“金刚石”的增值效果。

投行思维的本质是价值重构。
价值重构就是通过资源配置推动资源投向最有配置效率的地方。空间上，表现为引导资源依次
流入最有效率的国家和地区、最有效率的产业、最有效率的企业、最有效率的项目、最有效率
的个人。资
本逐利，资本围绕资本
增值率而流动，资本使用效率牵引着资本形成
。投行思维的本质是资源配置后的价值重构。
价值重构，即对资源的种类、数量等时空分布进行调整，产生由“石墨”到“金刚石”的增值
效果。

宏观重组，是全社会范围内进行的资源重组，比如国有经济重组；中观重组，是某行业或区域
内部的资源重组，比如电力行业整合、上海地区资产重组；微观重组，是企业内部和企业之间
的资产重组，即投行业务中的并购重组。投行思维需要具备四大能力和五大要素。

                                    4 / 5



智行理财网
什么是正向套利和反向套利（期货正向套利和反向套利）

投行思维的本质是资本运作。
思维方式是一种长久的习惯，投行思维亦是如此。只有在实践中不断训练才有可能理解并掌握
到位。具体而言，可以先从价值重构的微观角度入手，不断积累实战经验，归纳各种操作模式
，努力做到收放自如。如果这一层面的事情做得游刃有余，可以切入结构重组的中观、乃至宏
观领域，将投行思维发扬光大，从而实现资源价值最大化。

金融的本质就是钱如何生钱。钱不是万恶之源，钱只是可以将一切量化。资产可以量化，思维
可以量化，生命可以量化，感情可以量化，甚至时间都可以量化。万物皆为我所用，万物皆不
为我所有。一切有形资产都是身外之物，你在这一过程中形成的思想、格局才是自己的。

无论炒股、投资、还是买房，金融都是一个跟人性博弈的过程。这种博弈分为四种境界：技术
—艺术—法术—道术。最强的对手就是你自己。一旦你战胜了自己，如同跳出三界外不在五行
中；人弃我取，人取我予
；大我无我，众生之所求，正是你所舍……跟随禅门商道持续修为，一起开启财智之旅！
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