
智行理财网
服装生意怎么做起（如何把服装生意做好）

最近有不少服装店主咨询小编说，7月份开服装店上什么货最好？7月份女装店还进
货吗？服装店7月份还要进新款吗？

7月份马上进入服装行业的淡季，我们该清货？还是上新呢？小编建议咱们的服装
店现在要做的就是安排好一个货品节奏，要大力地清货了。在清货的同时也要做好
秋装新款的补货。

很多服装店主觉得7月下旬才是服装的淡季，那个时候做得好的老板娘货品清得差
不多了，秋装的部分新款都已经到店了，这样你就永远赶不上别人了。我们做服装
店一定要把握好货品的节奏，这样子才能远超同行，也要让我们的顾客认为我们的
货品更新频率是比较快的，季节的更替是比较合适的，这才是我们做服装的一个关
键点，所以我建议大家7月开始就可以清货了，不要再等了。

7月份是服装店上新秋装的时候，我们开服装店是不断地用新款来带动库存销售，
需要有小部分的新款一直在滚动，你要时不时的上小部分新款来店里面做陈列维护
老顾客。所以咱们的服装店一定要提前进货备货。今天小编就给大家分享一些女装
店的进货技巧，大家记得点赞收藏哦。

一、【少量多次拿货.】

对于服装进货要有侧重点 特别是要根据当地的季节气候，做好淡季和旺季的规划

淡季哪怕少进货也要多跑跑市场，选择合适的货品另外也要根据市场的更新换货进
行相关的换货上新 (注意这时候会出现厚料的短袖或薄料的高领短袖，这类不能放
到夏天，那是卖不了的）
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二、【利用好换季可以找些尾货做甩货同时兼新款式】

一般情况是市场换季的时间也会提前 因此可以在这时挑选一些合适的清仓货，价格
肯定比之前便宜大半，而且这可以进行促销用于吸引客户 同时兼顾新款式，试着销
售，试试市场反应，看看哪种服装款式更适合下一季，然后进行供应商订货，也容
易获得优惠，价格和流行趋势上把握住商机

三、【拿货前做好预算】

在服装换季进货时，更要防范自己的资金链是否能够承受。7月8月都是淡季，很多
服装店主手里的资金已经不是很充分。在这样的情况下进行进货，更要按照自己的
预算进行。不能被服装批发商忽悠，多拿货，更不能挑选自己根本没有想拿的款式
。

四、【经验分享】

1.做好定位.不能按个人喜好拿货，做好引流大众款。

2.拿货多看多听多逛，有计划。

3.学习运用互联网工具，线上线下相结合。

以上就是7月份开女装店进货拿货技巧的介绍了。这个时候夏装也可以着手趁着假
期做促销，尽早清货，避免后期入新款时资金周转不过来，容易出现压货的现象。
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