
智行理财网
淘宝搜索频道右侧栏目是（规则频道里哪个栏目会发布淘宝规则最新变更公告）

之前跟大家强调过无数遍选品的重要性。因为说到底，我们做电商做的就是
产品！运营技术是用来帮助我们拿到系统的曝光和展现，让选品在同等级的
环境中更加具备优势。

那么，对于刚接触抖音
小店的商家来说，如何才能找到一做就爆的蓝海类目呢？

方法和技巧肯定是有的。今天要和大家分享的也是非常适合批量开店的类目
垂直选品法！一起来看！

01

为什么要利用软件来选品

在正式和大家分享我们今天的黑科技爆款蓝海选品法之前，我们先来明确一
个问题：为什么我们更建议新手商家用纯人工选品，反而要用软件来选？

原因很简单，因为很多商家对于抖音小店的底层逻辑是不清晰的。我们知道
，抖音是玩标签出身的，
我们平时看到的直播/短视频/猜你喜欢推荐这三条赛道，无一例外是人群标
签/内容标签/类目产品垂直标签！

而我
们做抖音
小店，要选择走的
赛道则是“类目产品垂直”的选品法
，这种选品方法最大的优势就在于让新手商家去抄别人已经做好的作业。

很多商家自己去选品，店铺的产品乱七八糟的，什么品好卖就直接上，一个
店铺上了十几个二级类目，这样系统给你们的需求人群就有十几种，这样怎
么做垂直标签化？

要知道，系统给你推荐十个二级类目的人群和三个二级类目的人群的成交导
向是不一样的！

所以，
我们用软件选品的目的不是让大家不用动脑，而是要借助工具找到选品的精
髓！

                                    1 / 3



智行理财网
淘宝搜索频道右侧栏目是（规则频道里哪个栏目会发布淘宝规则最新变更公告）

02

一做就爆的类目垂直选品法

了解完基本的软件选品逻辑，接下来我们来讲具体的操作思路和方法。

我们在开店的时候首先要有一个类目定位。因为，不是所有的类目都能在抖
音小店卖得好！简单举几个例子，哪些类目在抖音不好做？

1、服装：女装和男装。
因为这个类目直播带货比较多，行业竞争大，退货率高（40%-60%）而且
男装同质化比较严重。

2、3C数码/零食/化妆品。这些类目如果没有资质，很容易被打假。

3、水果/茶叶/烟酒/图书。
这些是需要报白的类目，也就是需要官方邀约的，需要商家有强势供应链才
能做。

那么，哪些类目是我们无货源模式相对好卖的类目呢？我们先来分析一下选
品思路：

我们都知道，拼多多
作为目前供应链比较强势的平台，其年度GMV中抖音就贡献了30%。

所以，我们在选品时，
可以先看供应链哪些类目卖得不错，因为只有市场上需求高的商品，我们才
能赚钱。

具体操作方面，我们能看到拼多多有一些比较好卖的货盘，比如前五类目：
母婴、百货、鞋包，食品，美妆大类目，点开每个大类目后，还可以看到每
个类目都有卖得不错、排名比较靠前的一级类目和二级类目，然后我们就可
以按照这个类目排名挑一些商品上到我们店铺里面即可。

在这里，
我们更建议有条件的商家直接开三家“垂直一级类目”，然后再挑选三个二
级类目去上品即可。

以我们自己的实操团队为例，我们一般会直接注册三家店铺，三家店铺做一
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个大类目里面下面三个卖得好的一级类目，比如开一家母婴类目中的童装，
玩具，童鞋三个店铺，店铺产品再从一级类目里挑三个卖得不错的二级类目
。比如玩具里面的积木、益智和婴幼玩具。

三家店铺垂直选品思路架构如下：

童装【一家店铺（一级类目）】——套装、T恤、裤子【二级类目】

童鞋【一家店铺（一级类目）】——运动鞋、凉鞋、学步鞋【二级类目】

玩具【一家店铺（一级类目）】——积木、益智、婴幼玩具【二级类目】

03

三家店铺的运营细节

上面我们建议有条件的商家可以直接注册三家店铺操作。那么，有关三家店
铺的一些运营细节也和大家分享一下：

首先，三家店铺人员配置。每个店铺建议配置一个运营+1-2个客服。

具体的客服数量要看店铺单量。
如果一天订单不超过700单，两个人就可以搞定；一天订单超过1500单以上
，就需要三个人。

其次，怎么解决网络多店网络IP关联问题？我们同时开三家店铺的话，如何
解决网络问题呢？我们可以拉一条网线操作，用手机登录主账号后扫到电脑
上，用主账号给子账号授权，后面统一用子账号操作。

也就是说，
相同网线下不允许多个主账号登录，单可以同时登录多个店铺子账号。

店铺营业执照方面，我们用一个身份证就可以办理2-3张营业执照。
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