
智行理财网
trix指标是什么意思（trix指标使用技巧图解）

什么叫霸屏，我们在这里给大家一个定义：账号矩阵，出现满屏，增加企业更多的
市场曝光的几率。

我不知道大家有没有听过矩阵号。那一般什么叫矩阵号，通常来讲就是做多个账号
互相形成矩阵，互相来去进行引流。

企业一般刚起步一定是两个账号，因为我们的产品不同，盈利模式不同，面对我们
的客户群体不同，所以我们没办法把所有的东西全部放在一个账号里面。

所以矩阵实现的目的是什么？可以把我们的内容，针对于不同盈利模式、不同产品
、不同用户群体，多做几个矩阵账号。

未来你们一定要去思考，你们公司的矩阵账号怎么样去进行搭建，你有一个账号肯
定是不够的，你接下来要开始去做划分了。我们可以按照品牌来划分，按照产品来
划分，或者是不同的场景来，划分不同的账号。

但这些账号怎么去划分，到底怎么去定位，比如美的。美的其实有很多的产品，当
你打开抖音
去搜索美的的时候，可以看到光他的蓝V账号就有无数个，所以你看他是以品牌为
中心，搭建了矩阵，所以他会以美的品牌来拓展出很多的产品和服务。

那你们要去思考的是，今天大部分企业，我们没有办法像美的这样，有这么强的知
名度，但大家有没有发现，美的他为什么要去做矩阵？他期望的就是他今天选择的
客户，是比较垂直的，我们把某一个领域越细分，消费者看到我们就会觉得越专业
，所以当我们细分，我们还会发现，一个企业能做多少个账号？无数个。

你们有没有想过，到底一个企业做多少个账号是合适的呢，没有标准答案。你做多
少账号取决于你的目的。
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再举个例子，海尔
。海尔有多少个账号呢？蓝V账号大约就有五六十个了，你会发现，他每一个矩阵
账号所面对的人群都不一样，每一个账号都是你的一个销售渠道，给你获取源源不
断的流量线索循环和成交，所以你看这就是为什么人家美的海尔，他们是以品牌为
中心，来去搭建各种账号。

为什么现在很多的企业到现在还没有通过短视频直播带来业务？就是因为之前尝试
了之后没有看到成果。

但是各位，你知道捷安的信念是什么吗？捷安的信念就是永远告诉所有企业，你只
要坚持，你只要方向正确，按照我们五大模块，内容、定位、推广、转化和运营，
把这五大模块做透了做深了，你不可能取得不了效果。

想轻松掌握短视频霸屏技巧吗？联系我！
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