
智行理财网
怎么弄微信小程序(如何用微信小程序开店)

如何制作自己的微信小程序

步骤一：注册一个小程序账号并认证

注意事项：

1、商家主体类型为个人或只需小程序的展示功能的企业、媒体、政府、组织，可
不注册订阅号和服务号，直接注册并认证小程序。

商家主体类型为企业的商家在注册小程序（只需展示功能）时，可不操作微信认证
（支付300元认证费），只对公账户小额打款认证即可；

2、商家需展示+微信支付功能且主体类型为企业（包括个体工商户）、媒体、政府
、其他组织时，建议先注册并认证【服务号】，再复用服务号资质快速注册并认证
小程序；

3、如您有已微信认证的企业（包括个体工商户）、媒体、政府、其他组织类型的
服务号，可选择【复用公众号资质】快速注册认证小程序，无需重新提交主体材料
、无需对公打款、无需支付300元认证费用。

4、小程序已认证，无法复用小程序的资质快速认证服务号；

5、小程序注册好后，需在小程序管理后台填写小程序的基本信息。

步骤二：通过SaaS平台制作微信小程序店铺

1、注册得有店账号，创建店铺，填写店铺的基本信息：名称、主营品类、店铺地
址等。

2、系统会根据你的主营品类为你推荐主题模板，选择一键启用即可；如果不喜欢
，自己可以再进行挑选，里面有上百套精美模板。

如果不选择模板，也可以自主设计，通过各种功能组件，可视化拖拽，就像搭积木
一样，非常简单。这就需要自身有一定的设计审美基础。

3、上传商品，得有店支持第三方商城网站的批量导入，比较省心；

4、设置店铺信息，如物流快递、同城配送/到店自提、连接打印机、开启消息通知
、员工角色权限、配置微信支付等等，将整个线上开店逻辑打通。
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5、整个店铺搭建完毕，将小程序授权给得有店，就可以发布给微信审核了，通过
之后，就可以上线运营了。

步骤三：优化商城小程序页面与内容

1、将店铺的优惠活动放在首页，如店铺优惠券领取，限时特价购、拼团活动、砍
价活动等。

2、显眼的会员卡领取入口，以丰富的会员专享权益吸引用户成为会员，积累忠实
客户。

3、店铺的地图，放置后消费者去门店时可以一目了然知道位置在哪里。

微信小程序商城怎么做？

1、用户需要建立个人账户。百度登录微信公众号平台，找到公众号注册入口，然
后填写相关的注册信息。

2、注册时候需要填写，邮箱、电话、密码、身份证等个人信息，用户要一一对应
表格填写下来，信息提交后会在邮箱收到确认信息，然后确认注册后就可以进入下
一步操作。打开邮箱继续填写小程序相关信息，这里需要用到手机验证码确认。

3、确认后打开小程序后台，填写补充信息，比如，小程序名称，信息介绍等，注
意小程序名称，确定后需要一段时间才能再次修改。确认注册后，等2-3天的审核
时间。

4、最后，发布小程序，当然可以是定制类小程序商城，也可以找第三方平台用模
版类小程序商城。

定制类小程序商城：指完全按照商家的功能需求定制一个小程序商城，需要建立专
业的it团队。价格昂贵，至少需要三万元起，不仅需要建服务器，后续还要跟进技
术维护，经过长时间的升级迭代才可稳定商用，需要持续投入资金，成本很高。

模版类小程序商城：商家购买第三方平台的服务，直接套用开发好的功能模板，性
价比高，可以快速开通小程序商城。

对于绝大部分的商家来说，建议选择模版类小程序商城：无需开发、快速开店，性
价比高，有全面的功能模块，足以满足商家的需求；业内知名的平台「微店」就是
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一个很不错的选择。

微店商城版4200/年，直接就包含了小程序商城的服务，不分版本，一次性收费，
单次购买就可享有全部功能，后期无需其他费用，专业的技术和产品团队，保障了
后台的稳定性与产品的优化与迭代。

微店于2013年成立，腾讯系电商公司；使用商家超9000万；办公地点主要位于北
京、杭州。现有员工近1000人，大都来自BAT及一线互联网知名公司。提供多场景
多行业的解决方案，帮助全行业商家玩转私域流量，实现业绩持续增长。

点击领取小程序店铺试用名额！腾讯投资开店有保障！

微信里有一个在发现栏目里叫做小程序的，有什么作用？能做些
什么？

微信小程序是未来新零售发展的重要一环，但是不管你做的什么行业，只要你面对
的是客户，我觉得做小程序都不会是错的，因为小程序最直接的就是轻便，不用下
载，不用安装，扫码就用，用完就走，不占内存，对于客户来说，谁不愿意呢，节
约了客户大把的时间，大大的方便了客户和商家。微信小程序的作用还是有很多的
，比如对于企业来说，用小程序推广，提高品牌知名度是见效最快，成本最低的好
办法，同时，小程序还可以作为企业的手机网站，手机电商，手机图册等等，方便
客户对企业的深度了解。对于商家来说最直观的就是赚钱，省钱，为什么这么说，
第一为商店带来客流量，比如说方圆五公里的微信用户都能直接快速的找到商家的
地址，商家的产品，可以直接在小程序里面，下单，预约，排号等等，还可以通过
一些优惠活动吸引很多新顾客。第二是可以为商家省掉一大笔的平台抽点费用，客
户都是小程序上慕名而来的，小程序是自己制作的平台，不需要给任何平台点数。
第三就是客户管理，客户数据都抓在自己的手里，方便自己管理。

如何设置微信小程序中显示可能导致微信响应变慢而导致的闪退
？
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