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农行网捷贷申请条件显示不符怎么办（农行网捷贷好申请吗）

本报记者 秦玉芳 广州报道

消费信贷持续内卷。7月份以来，部分银行零售消费信贷年化利率已跌破4%，有地
方农商银行针对优质客户的信用贷年化利率甚至降至3.5%以下。

分析认为，信贷需求不足的背景下，消费信贷产品的同质化加剧和各种政策的落地
，是银行利率持续下跌的重要原因。

为寻找业务新增点，各家银行加快优质客群的深耕细作，“新市民”“新能源汽车
消费”等客群，成为银行发力的焦点。尤其在新市民业务领域，加快新市民金融服
务方案落地、上线专属授信产品，成为越来越多银行新业务布局的重点。

截至 8月4日，北京、上海、深圳、广州等 20余地的银保监局围绕各地新市民在就
业、购房、养老等方面的需求特点，引导金融机构进行积极探索。

消费贷利率屡破新低

今年以来，银行零售信贷利率持续下调，银行纷纷降价抢客。

近期，不少银
行纷纷下调消费贷产品利率
，年化利率甚至跌破4%。中行多地分行微信公众号显示，“中银E贷”
年化利率最低降至3.9%；农行
网捷贷年化利率低至3.7%；建行快贷年化利率最低4%；工行融e借年化利率最低3.
75%。
广州某贷款服务中介业务负责人告诉《中国经营报
》记者，与前两个月的最低年化利率4%以上相比，7月以来大行的消费贷利率普遍
有所下调，大行消费贷最低利率已经基本都跌破4%了。

不仅大行利率普降，中小银行也积极调整消费类信贷利率。如东农商银行公告称，
其“薪易贷”“金易通”等零售信贷产品，针对辖内连续缴存
个人所得税客户、缴存公积金客户，贷款利率降至3.48%。

同时，有的银行尽管产品利率没有明显变化，不过也在通过利率打折、优惠券等形
式促销。招商银行
此前的官方公众号显示，闪电贷推出7.8折利率优惠券，折后年利率3.95%起。

上述贷款服务中介业务负责人向记者透露，年初以来，银行的消费贷款利率一直在
下降，二季度基本都能做到年化4.2%左右，进入7月份，利率又有进一步下调。“
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各家银行主推的产品都差不多，公积金贷、装修贷
、抵押经营贷等，目标客群也有较强的重合性，因此为了抢业务，大家利率越降越
低。”

某国有银行广州某支行零售业务人士透露，上半年新冠肺炎疫情反复，使得零售信
贷的需求缩减明显，客户都不愿意贷款，整体信贷非常难做，消费贷和经营贷还有
一些，但跟去年比减少得很明显，按揭更是基本没做多少。“为了展业，银行一直
在积极促销，主要是推出利率优惠。”

“二季度开始各种消费刺激政策的落地，也给银行利率的下调打开了空间。”上述
支行零售业务人士表示。

银行消费信贷利率下行的同时，针对授信客户的门槛依然较高。上述贷款服务中介
业务负责人表示，最近几个月银行一直在加强对个人信贷产品的推广力度，基本每
个月都有优惠活动，不过主要是针对公务员、企事业单位员工等高信用评分的优质
客群，综合评分越高利率优惠折扣力度越大，有的优质客户可以做到年化3.2%左右
。

某股份制银行广州分行零售业务负责人透露，一方面是客户消费信贷需求不足，另
一方面由于上半年不良压力上升，银行在授信客户筛选方面也趋于审慎，更聚焦于
企事业单位、公务员等优质客群；对于个体工商户或小微企业经营者，需要重点看
抵质押资产情况。

财信证券此前在研报中分析指出，疫情反复加剧居民收入的不确定性，进而影响居
民经营和消费意愿，消费贷、经营贷呈负增长且同比少增。

央行官网7月29日发布的上半年信贷投向数据显示，二季度末，本外币住户贷款余
额73.29万亿元，同比增长8.2%，增速比上年末低4.3个百分点；上半年增加2.18万
亿元，同比少增2.39万亿元。

从信贷结构来看，二季度末本外币住户经营性贷款余额17.75万亿元，同比增长15.
1%，比上年末低4个百分点；上半年增加1.54万亿元，同比少增2641亿元。住户其
他消费性贷款（不含个人住房贷款）余额16.68万亿元，同比增长5.8%，增速比上
年末低3.7个百分点；上半年增加1095亿元，同比少增5322亿元。

国盛证券
分析认为，二季度零售（消费+经营贷）整体仍较弱，但消费贷已经恢复正增长；6
月住户其他消费性贷款虽然同比仍少增，但余额净增加已经环比有所改善。根据单
月的社融信贷数据，居民短贷已经连续两个月净增加，未来走势需持续关注就业、
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消费恢复、“双11”等促销活动等相关情况。

重点发力新市民等细分客群

传统零售信贷业务不及预期的背景下，银行都在加大新市民、汽车消费等细分客群
信贷业务的投入，以寻找新增业务突破点。

某股份制银行深圳分行零售业务人士透露，新市民客群的贷款是今年银行零售信贷
的发力重点和新增贷款的重头，尤其监管支持政策指导下，各家银行在这一业务的
关注度越来越高。

“上半年我们将原来的一些零售贷款
产品做了升级，并专门针对新市民客群的需求推出了几款专属金融产品，在审批流
程、审批额度、授信策略等方面更能满足新市民客群异地授信的流动性资金需求。
”上述股份制银行深圳分行零售业务人士表示。

2022年3月，银保监会、人民银行
联合发布《关于加强新市民金融服务工作的通知》，明确金融机构要创新产品，在
就业、创业、住房、保险、养老、教育等多方面对新市民客群提供更高质量的金融
服务。

随后，各地监管机构也在加紧推进。山东银保监局此前召开专题推进会，指导辖区
主要银行机构围绕“新市民”专属产品设计、服务流程、风险管理等环节进行优化
完善，创新推出“新市民创业贷”“新市民公积金租房贷”“泉薪存”“乡村振兴
卡”等业务。河北银保监局近日也明确，合力推动全省新市民金融服务工作，共推
出10项举措， 推动建立公共信用信息共享机制，及时共享新市民聚集的区域和行
业信息，引导机构加强与地方政府部门沟通配合，共同开发新市民金融服务线上场
景，集中展示政策、产品和服务。

据不完全统计， 截至 8月4日，北京、上海、深圳、广州等 20余地的银保监局围绕
各地新市民在就业、购房、养老等方面的需求特点，引导金融机构加大投入、创新
产品，在融资可得性、便利性、普惠性等方面进行了积极探索。

银保监会政策研究局负责人叶燕斐近日在新闻发布会上表示，银保监会高度重视新
市民的金融服务工作，指导银行保险机构因地制宜开展产品和服务创新；通过优化
调整已有信贷产品、推出专属信贷产品、持续优化保险服务等方式，扩大支持新市
民创业就业的金融服务供给。

与此同时，各家银行纷纷推出新市民客群的金融服务方案，并加快上线针对新市民
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客群的专属信贷产品。

中国银行研究院研究员李佩珈在撰文中指出，总的来看，各家商业银行方案各有特
点，但都针对新市民的“急难愁盼”问题， 就降低融资成本、提高融资可得性、增
强便利性、开设专门通道、强化科技手段运用等出台了全方位、多层次、精准定向
的支持。

上述股份制银行深圳分行零售业务人士认为，新市民群体数量庞大且成长性强，对
信贷、养老、消费等各种金融服务的需求更大，是银行需要长期持续经营的重点战
略性客群。“随着各种产品的跟进，上半年新增零售信贷业务中，来自新市民客群
的信贷规模占比有明显的大幅增长。下一步银行还会重点发力。”

该人士进一步表示，除了新市民客群外，新能源购车客群、企事业单位工薪客群等
都是银行目前重点深耕的目标客群；通过对优质客群更加精细化的需求挖掘，拓展
新业务增量。
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