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【摘要】2018年开年仅两个月，保监会已下发6张中介牌照。数据显示，截至目前
，已有中瑞万邦保险经纪公司、重庆金诚互诺保险经纪有限公司、易保保险代理有
限公司、江西济民可信保险经纪有限公司等6家机构获批经营业务。

6家保险中介机构获批

新年开年两个月，已有6家保险中介公司获批成立，纵览股东名单，其中不乏名企
。例如重庆金诚互诺保险经纪有限公司，其背后的大股东为天津三快科技有限公司
，该公司就是经营美团网的公司。可以说，继腾讯、阿里、百度等踏入保险中介行
业之后，保险中介行业又迎来了美团这一互联网巨头，不过对于公众较为关注的后
续发展计划等问题，美团方面并未给媒体人一个答案。

同时，吉利汽车也介入了保险中介行业。据了解，新获批的易保保险代理有限公司
是浙江吉利控股集团有限公司的全资子公司，注册资本5000万元。此外，服装纺织
行业的湖州益华纺织有限公司、运输行业的青岛港集团有限公司也纷纷跨界保险，
收入保险中介牌照。

大量资本蜂拥而至，但保险中介机构真的赚钱吗？他们的营收状况到底如何？由于
保险中介机构并不公开经营数据，媒体人只能从登陆新三板的保险中介机构披露的
数据进行分析。Wind数据显示，在30家新三板保险中介机构中，有20家保险中介
机构在2017年上半年有正收益，其中盛世大联、华成保险、润华保险等半年盈利更
是超过千万元。此外，还有18家保险中介机构净利润出现了同比上涨。

营业收入方面，30家保险中介机构中，仅有昌宏股份、万舜股份、正迅保险三家公
司出现了营业收入同比下降的情况，其余27家公司的营业收入全部实现正增长。由
此来看，挂牌新三板的保险中介机构经营状况总体而言还是不错的。

不过媒体人也注意到，营业收入或净利润排名位居前列的大多是偏传统的中介机构
，即通过线下保险代理人来进行展业从而获取手续费。而个别偏互联网中介机构，
如新一站保险在净利润方面表现不佳。数据显示，该公司成立于2010年，2016年
亏损0.15亿元，到2017年上半年亏损590万元，但营业收入同比增长58%达0.33亿
元。

反思“去中介化”
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数年前，传统的保险中介曾面临过非常大的挑战。从保险公司的角度来看，保险代
理人队伍的不断壮大、银保渠道的铺设、互联网保险的崛起都抢占了所谓的传统保
险中介公司的市场。

特别是互联网保险的壮大，更是一度掀起了行业对于保险业“去中介化”的讨论。
确实，从数据层面来看，自2011年起，我国的互联网保险保费收入就进入一个高增
长过程，2011年到2015年5年间，我国的互联网保费收入从32亿元飙升至2234亿
元，增长了近70倍，经营互联网业务的保险公司数量也达到了110家。

不过在2016~2017年，互联网保险的增速就明显放缓。中国保险业协会数据显示，
2016年互联网保险保费收入为2347亿元，同比仅增长5%。2017年，互联网保费
甚至同比下滑。数据显示，2017年互联网保险保费收入为1835.29亿元，同比下降
21.83%。对此，保监会统计信息部巡视员、副主任王蔚表示，互联网保险保费的
下降与保险行业业务调整有关，主要是由于在政策的引导下，互联网保险投资型业
务规模大幅收缩，而车险费率改革则使互联网车险业务优势不再明显。

这说明，近一两年，整个保险行业实际上是在回归保障、回归服务的，更多的复杂
保障型产品开始登陆市场，具备实力的保险中介机构开始随之受到市场的重视。当
保险中介机构的销售成本比保险公司直销成本更低的时候，保险公司与保险中介机
构的合作意愿就开始上升。

在大背景的转变之下，所谓的“去中介化”，也就变成了“保险中介热”。针对这
一转变，保险中介公司董事长蒋铭也有自己的理解。他对《投资者报》媒体人表示
，保险是一个特殊的行当，互联网巨头进入保险行业，是看到了保险业的诸多痛点
，但实际上，互联网巨头卖保险，成绩是不如人意的，没有人能够在互联网上把所
有的保险买齐全。目前，互联网保险就是担任货架的功能，呈现出来，任人挑选，
但前提是消费者必须对保险有所了解。所以保险的复杂性，决定了互联网触碰它的
挑战是非常大的。

其次，他认为，互联网的崛起是线上流量和线下物流相互结合的结果。保险产品的
物流其实是理赔，而理赔又是一种重资产，且线下必须要有，互联网平台是很难做
的。“如果今天一个互联网公司要把保险频道完整地建起来，要建个几百人的部门
，从采购到电子化端口的对接再到售后服务的搭建都要有，但最后赚来的保费根本
养不活他们。”蒋铭对媒体人直言。

蒋铭表示，接下来焦点可能还是在线下的战场，线上只是加速了信息的流动，但要
解决大问题还得回归线下。“因此我觉得‘去中介化\\’，反而更多是线上为线下
赋能的概念。”
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慧择提示：近年来，我国保险中介业务虽然经历了互联网带来的“去中介化”冲击
，但依然增长迅速。保监会数据显示，2012年到2017年前三季度，我国保险中介
渠道保费收入已经由1.28万亿元增长至2.68万亿元，上涨了109%，高于同期原保
险保费收入97%的增速。
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